
“90后”创业青年刘硕，勇闯知识产

权服务领域，从京津专业事务所提供专利

申请撰写起步，发展到组建专业团队为沧

州制造企业提供专利申请、商标注册、知

识产权保护等多样化服务，带动公司冲破

重重危机实现快速成长。

“科冀高速路”直通沧州
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县域产业跑上县域产业跑上县域产业跑上“““科冀高速路科冀高速路科冀高速路”””

心有家国 值得百年
素 心

鸿星尔克（厦门）实业有限公司董事长吴荣
照无论如何也不会想到，喊了多年的“To Be
No.1”，竟然是在7月23日凌晨的睡梦中实现的。

7月21日，暴雨突袭河南，鸿星尔克宣布
要为灾区捐赠5000万元物资。“扒”出鸿星尔
克家底的网友们不淡定了——原来，这个财务
状况很不美丽、几近淡出公众视野的品牌，扶
贫在捐、抗疫在捐，呵护新疆棉喊出“棉花很
软，中国很硬”，并霸气征集国内500家爱国商
场的空档“不论数量、不论面积、绝不议价、
立即进驻”……可所有这些，低调到近乎透明。

担心鸿星尔克把自己“捐破产”的网友
们，手动将鸿星尔克送上热搜，又冲到品牌直
播间开启“野性消费”模式，画风幽默，令人
动容。

几十人的直播间忽然涌入数万人、几十万
人，拿出“打劫”的架势扫货，主播每三句话
就强调“理性消费”“按需购买”，网友回“我
是蜈蚣”“叫你们老板不要多管闲事”“你野性
捐款凭什么让我们理性消费”，直播间挤不进
去、所有货品上链接即秒光，老板连夜骑共享
单车来直播间劝网友理性，网友更是直接喊话

“没让你们缝纫机踩冒烟是我们这届网友的失
职”“给我们吊牌自己缝”“上羽绒服我开空调
穿”“鞋不合适我去医院修脚”……

在抖音连续直播近48小时后，鸿星尔克直
播间点赞量4.2亿，刷新平台纪录。线下，全国
各地网友同样“支持的心意有点澎湃”，长沙线
下门店甚至有顾客免费上阵帮忙，只因“同为
爱国人”。

一次不是营销的行为，却成就了一场史无
前例的成功营销。从门可罗雀到品牌顶流，鸿
星尔克成为这个特别奥运季里运动品牌的最大
赢家，也演绎了新的现象级事件。

为众人抱薪者，不可使其冻毙于风雪。野
性消费背后，人们看到一种社会情绪的反哺，
一种情感表达、价值主张——你们救国，我们
救你，哪怕只有微薄之力，也很值得——这是
一场爱国情绪、善良初心的爆燃。

随后，更多如鸿星尔克般的“憨憨”企业
被网友“挖”出来——河南企业蜜雪冰城一边
自救一边捐款2200万元，像极了蹲在墙角攒钱
的孩子，一块、两块、三块……攒够，捐掉，
然后，继续攒；河南本土养猪企业牧原股份捐
款1亿元，网友心疼道“怎么不宣传自己？就
知道养猪”；申请破产的汇源果汁从口袋里拼凑
出100万元捐掉；去年净利润730余万元的奇瑞
汽车捐出了近5年的利润；胖东来当家人捐完
款转身就组织救援队奔赴一线……

事了拂衣去，深藏功与名。这些低调到骨
子里的中国企业，可能不会在营销节点突然露
面，但更不会在民族困苦中转身离场，他们脚
踏实地，却始终竭尽全力。

投我以木桃，报之以琼瑶。如果说“早上
去鸿星尔克直播间抢鞋、下午去公司楼下买蜜
雪冰城、晚上去汇源直播间买果汁，一天充实
且有动力”是网友的善意调侃，那“不让民族
品牌倒下”定是他们疯狂的原动力。

文化自信、民族自信的提升，正让国货崛
起成为不可逆的趋势。

梳理鸿星尔克的发展，有民族品牌的步履
维艰——经历过洪水、店铺大面积亏损、库存
危机、烧掉半数家当的大火；有讲究实干的本
色——从“耐克学徒”到自主品牌，已在全球
百余个国家拥有商标专有权、200多件专利发
明；有时刻的清醒与温良——“请网友不必神
化鸿星尔克”，把在直播间刷礼物的“榜一大
哥”请出去、在镜头前坦诚直言“我们只是中
国千万万个埋头创业的企业之一，凭着初心在
做一些力所能及的事情，希望大家更多地关注
一线救灾人员，他们值得更多掌声。”

起码此刻，这是一个民族品牌应有的样
子，拙笨中藏着大舍大得，播洒的善意终有回
报。我们也有理由相信，爱国无上限、永远致
良知的企业，方能成就百年。

本报记者本报记者 吕吕 坤坤

先发优势站上知识产权风口

7月 23日一早，沧州誉创知识
产权服务有限公司总经理刘硕像往
常一样，在公司早会后便忙于帮客
户申请专利。

“作为初创公司，我们每个人
都是‘多面手’，目前大家正在沧
州市知识产权服务市场内快速成
长。订单一多，我也一起上手。”
刘硕笑着说。

誉创公司成立于 2019 年，初
创时只有 3人，两年时间已成长为
10余人的团队，业务类型也从单一
的专利申请服务，发展到商标注
册、版权维护……

刘硕的创业，抓住了知识产权
产业快速发展的先发优势。

“2015 年初涉知识产权行业
时，当时沧州专门为制造企业服务
的专利申请公司很少，且服务种类

不够丰富。近年来，随着沧州企业
对专利申请、商标注册等愈加重
视，知识产权服务产业不断发展，
目前全市相关服务企业已超过 500
家。”刘硕说，“我们就是抓住了产
业发展的风口，企业才得以快速成
长。”

公司能快速成长，也与创业孵
化基地的培育密不可分。“我们于
2019 年 9 月入驻百星创业孵化基
地，是基地提供的免费办公场地，
解除了我们的后顾之忧。由于我们
是初创企业，开始对如何运营一家
公司全然不知，为此基地还请来老
师对我们进行一对一辅导，让我们
少走弯路。同时，基地还送来政府
针对小微企业的金融支持政策、税
收减免政策……一步步推动我们向
前发展。”

致力知识产权保护致力知识产权保护
与与““沧州沧州制造制造””同频同频
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一边是手握各种科技成果需
要转化的科研院所，一边是科研
能力仍需提升的特色产业集群，
政府搭台聚焦现代化产业发展布
局，探索构建院地合作新路径和
“中科院+”科技服务新手段。

现代农用微生物技术有哪
些进展？如何利用“智能硬件”

“数字技术”“装备制造”等垂直
领域聚焦细分领域，打造具有
明显行业优势、小而精的垂直
产业加速器，服务区域经济发
展和产业转型升级？

7月 20日，解放西路维也
纳国际酒店，“科冀高速路”
装备制造专场沧县行技术交流
会上，来自中科院沈阳自动化
研究所、中科院微生物研究
所、中科院过程工程研究所的
专家分别就工业生产自动化、
现代农用微生物技术、先进环
保技术、生产制造环节的数字
化转型等优秀科技成果做了介

绍。
活动由河北省科技成果展示

交易中心、沧县人民政府、中国
科学院北京国家技术转移中心、
中科智汇工场、沧县科技工信和
商务局共同举办，旨在围绕装备
制造领域，聚焦沧县特色优势产
业，推动中科院科技创新成果落
地，实现转移转化产业化，用科
技赋能助力沧县特色产业转型升
级、提质增效。

为推动河北省产业高质量
发展、助力县域经济跃升和特
色产业发展、探索科技成果转
移转化新模式、加快技术落地
应用、促进企业科技赋能，河
北省科技厅联合河北省科技成

果展示交易中心、中国科学院
北京国家技术转移中心，依托
中科院科技资源和人才优势，
开展了“科冀高速路”专场系
列活动，聚焦省内现代化产业
发展布局，探索构建院地合作
新路径和“中科院+”科技服务
新手段。沧县专场是“科冀高
速路”系列活动的第二场，吸
引了百余人前来参与。

为沧州带来前沿技术分享
的中国科学院北京国家技术转
移中心，成立于 2003 年，是
专门从事技术转移、科技成果
转化的高科技服务机构，也是
科技部认定的首批国家技术转
移示范机构。

牵手“高大强”企业“快跑”

对于吕中瑞来说，自己掌
舵的沧州德跃机械科技有限公
司和中国科学院沈阳自动化研
究所签约，就是“刚想睡觉就
有人递来了枕头”。

沧州德跃机械科技有限公
司是一家从事中空玻璃相关机
械研发的企业，主要产品有中
空玻璃自动打胶机、玻璃磨边
机生产线上下片机械手、中空
玻璃生产线上下片机械手等。
他们研发生产的设备实现了中
空玻璃相关企业的“机器换
人”，效率比传统人工搬运提升
了20倍，并与燕山大学、河北
水利电力学院等高校合作，推
出各种“私人定制”产品。

尽管在一轮又一轮的创新
中，德跃已经实现了设备的智
能化，实现了两套设备同时工
作却不“打架”的技术突破，
但手握 20余项专利、已经把
德跃打造成省级研发中心的吕
中瑞并不满足于现状，他在这
一领域深耕，希望能够实现设
备“透视”这一功能的突破。

“就是希望设备能够自己通
过透视玻璃来测算玻璃的大小

和重量，从而采取更合适的角
度、力度来进行搬运。”吕中瑞
说，只有超前设计、让设备更
智能，企业才能站上行业顶端。

但技术突破谈何容易。
“牵手中科院，一定能够加快
研发进程。”吕中瑞表示。

交流会上，沧州四星玻璃
股份有限公司也完成了与中国
科学院沈阳自动化研究所的现
场签约。

作为目前国内首家实现中
性硼硅玻璃管量产的公司，四
星玻璃研发出国内首条玻璃管

自动包装运输系统，实现了药
用中性硼硅玻璃管自动包装、
自动贴标、自动码垛，其独创
的区别于美国、日本和欧洲的

“冷顶式、全电熔、维洛法”
工艺线路，对国内玻璃行业的
发展具有重要意义。

公司相关负责人表示，尽
管公司在改革创新、工艺技术
的优化和自动化程度上已经达
到了行业先进水平，但对产能
和效率的进一步追求、自动化
程度的进一步突破，还是需要
精益求精的。

全面创新带动产业集群提升

沧县共有 6个县域特色产
业集群，包括药包材产业集
群、线路板·印刷产业集群、
食品产业集群、石油钻采和管
件铸造产业集群、汽车零部件
产业集群和服装服饰产业集
群。

这六大特色产业集群共有
3270 家企业，其中规上企业
104家，2020年实现销售收入
266.85亿元。

近年来，沧县县委、县政
府以这 6个特色产业集群为重
点 ， 大 力 实 施 科 技 创 新 战
略，加快推进以科技创新为
核心的全面创新，出台了一

系列科技创新的优惠政策和
措施，积极营造科技创新的
良好氛围，提高企业自主创
新能力和积极性，培育了一
批科技创新主体、建立了一
批研发机构、壮大了一批科
技型企业，加大了县级财政
科技投入力度，科技创新工
作取得了明显成效。

目前全县共有高新技术企
业 50家，科技型中小企业 850
家，各类省级创新创业服务平
台 9家，各级各类科技创新平
台达到了 85家，科技创新综
合能力跻身省内中上游水平。

沧县县委、县政府坚持创

新引领、科技支撑，抓实科
技研发、主导产业、平台建
设 ， 以 创 新 调 结 构 、 促 转
型、壮产业，在协同发展中
加速转型升级和结构调整，
树牢“日子再紧不能紧科研
投入”的理念，大幅增加政
府研发投入。本年度沧县本
级财政共安排科学技术支出
经费数千万元，且会在“十
四五”期间逐年递增，鼓励
企业搞好科技创新，解决企
业创新发展中的相关难点难
题，支持企业做大做强，用

“真金白银”来支持企业发
展。

紧跟政策风向入驻孵化器

誉创公司能够实现快速发展，
除了抓住沧州产业发展先机和创业
孵化基地支持外，与刘硕之前对知
识产权行业有一定了解的工作经历
也密不可分。

2015年，刘硕大学毕业后进入
一家知识产权服务企业工作。

“公司不大，但每个人都练成
了多面手，我在里面可以学习实践
方方面面的知识产权业务。”刘硕
回忆。

他大学主修自动化专业，对口
沧州的制造产业，一些公司培养他
做相关机械类专利服务方面的工
作，使他初步具备了专利法、专利
审查、专利撰写等方面的业务能
力。

2019年时，刘硕已成为公司的
骨干。但企业固步不前，让他有些
失望。“每个人都想成就一番事

业，当时公司业务发展较慢，我也
看不到自己的发展方向，于是就有
了跳出来创业的想法。”

不久，刘硕就与两位志同道合
的朋友开始创业。

“ 当 时 ， 政 府 鼓 励 大 家 创
业，百星创业孵化基地为入驻企
业提供保姆式的创业辅导服务，
我们很快入驻了基地，并注册成
立了沧州誉创知识产权服务有限
公司。”好政策，让刘硕圆了创业
梦。

公司成立了，业务也很快做起
来了。当时，誉创公司主打专利申
请业务，同时 3名创始人进行了业
务分工，刘硕负责专利的撰写，另
外两人负责业务推广。为了打牢事
业根基，刘硕还主动和北京等域外
相关事务所合作，为他们提供专利
申请等文书服务。

细化市场主攻机电产业

通过向下拓展市场，向上打通
与京津相关事务所的通道，刚成立
的誉创公司很快在沧州知识产权市
场站稳了脚跟。正当刘硕准备带领
公司大展拳脚时，一场危机却悄然
逼近。

2020年新冠肺炎疫情暴发，公
司业务一度停摆。刘硕苦苦支撑之
际，两位合伙人因理念不同逐渐淡
出公司。

“首先要活着。”面对危机，刘
硕果断带领公司进行转型，重组了
业务团队，以线上的专利申请服务
为基础，砍掉了很多其他业务。之
后针对沧州以制造业为主的市场特
点，进一步细分市场，主打机电领
域专利申请、商标注册、知识产权
保护等业务，争取企业进一步发
展。

转型，为企业带来生机，公司
业务量开始稳步回升。

今年，针对沧州机电制造业的

快速发展，刘硕进一步加强团队力
量，组建了 8人专业团队，成员都
是各高校机械制造、自动化等专业
的优秀学子。

同时，针对沧州市区各高校、
医院和各县企业客户，他们还推出
了科研成果申报、教师职称专利申
请服务等新兴业务，通过一段时间
推广，受到高校教师的广泛欢迎。

“专业的事情，要由专业的人
来做。”刘硕说，“高校教师平时
忙于教学，对成果申报、保护不
是很专业，而企业一线科技人
员，研发生产任务重，较少关注
相关科研成果申报，这就为我们
提供了新市场空间。我们用专业
的服务，帮助高校教师和企业科
研人员完善科研成果申报，在后
续工作中，还能帮助他们进一步
提高成果的转化效益，遇到知识
产权纠纷时，也能更好地维护自
身合法权益。”

刘硕刘硕（（中中））和员工一起和员工一起


