
感应到刀具的平滑度欠佳，系
统自动运转，将刚刚作业完成的磨
损刀具“退后”，崭新的备用刀具送

“上阵”，一个无需人工参与的“换
刀”程序在几秒钟内完成，生产线
继续稳定运转。

9月 24日，位于泊头的河北兴
林车身制造集团有限公司正开足马
力，一套套车身模具装车完毕，将
被送往下游合作的知名汽车企业。

作为两化融合管理体系认定的
企业，兴林在 2020年底成功入选第
五批河北省“专精特新”中小企业
名单。这背后，是公司“与时间做
朋友”的耐心。

实现生产全流程的数字化，兴
林走了近 10年，即便是现在生产流
程已经大大优化并完成数字化与工
业化的融合，兴林仍在发展中不断
优化，继续提升。

回想起 2019年国内汽车市场的
下滑，公司综合部负责人陆毅至今
心有余悸。面对市场寒冬及疫情冲
击，让兴林也经历了前所未有的挑
战。

盲目转型无异于饮鸩止渴，越是
困难之际越要苦练内功。2020年底，
公司制定了研发提升计划，10个项目
研发被提上日程。截至目前，公司两
年内的研发投入已经超过1800万元，
随着市场复苏，兴林的车身模具产品
受到客户一致好评。

“对于我们而言，‘专精特新’
是对企业的认可，未来也将享受相
应的政策支持，接下来，兴林将继

续朝着‘小巨人’努力。”陆毅表示。
有人说，培育“专精特新”中

小企业，无论是资本还是企业自
身，都要有“与时间做朋友”的耐
心。企业注重的是“工匠精神”，大
量“小而专”的企业建立竞争优势
的时间短则十年，长则数十年，只
有尊重规律、注重工匠精神，才能
在时间的河流中淘洗出真正有价值
的“专精特新”。

打磨“与时间做朋友”的耐心B

培育核心竞争力培育核心竞争力培育核心竞争力
淘金淘金淘金“““专精特新专精特新专精特新”””

让“专精特新”引领高端市场C
轻触屏幕实现一键快速换产、

10秒钟更换生产品项、一台设备能
够生产涵盖行业内 90%的所需产
品，而在此前，一台设备能生产两
三种产品就已经达到柔性标准……

9月13日，在位于运河区的朗锐
包装技术（沧州）有限公司，一台

“高柔性、大跨度”的包装机械新品亮
相，并成功交付使用。几天后，客户
给予高度认可，追加订单随即赶来。

这台设备在快速换产、连续下
料、便捷维护、能耗效率等方面都
极具优势，且设备占地空间小、运
行稳定、综合效率更高。即便是在
国际市场上，这样“全能”的包装
机械设备也堪称“独一无二”。

虽然朗锐在行业内还是新兵，
但掌舵人刘瑞松已在这一领域内摸
爬滚打十余年。“目前公司正在为申
报‘专精特新’做准备。”刘瑞松深

知紧跟国家政策的重要性，在他看
来，“专精特新”是在培育企业的核
心竞争力，也将为企业“锦上添花”。

就在今年，公司研发的新机型
获得了全球公认的PCT专利。

“‘专精特新’应该是企业发展
的必由之路，但也将是未来中小企业
发展的门槛，是价值投资。”刘瑞松
笃信，紧跟国家战略方向，做符合产
业政策的创新研发，引领更为高端的
市场需求，是企业生存的不二法门。

河北海乾威钢管有限公司跻身
国家级“专精特新”名单并非偶
然，公司主打的特色类管线，往往
批量相对较小，机械性能或化学性

能要求高，制造工艺要求高，大厂
不屑一顾，小厂力不从心。

“这就是‘专精特新’的魅
力。”总经理李贵良坦言，特色类管
线的市场竞争压力相对较小，利润
却是常规产品的3至5倍，是海乾威
重要的利润支撑点，使企业“夹
缝”生存中找到了发力点。

今年以来，海乾威投资 1100万
元激励制造工艺的节能创新和生产
装备的清洁高效升级，仅是对珠光
体铬钼合金类焊接工艺革新，一年
就可以节能 22万度电，而对高能耗
设备的节能降碳改造，可以实现每
年节电50万度。

在细分领域建立竞争优势A

一项技术适应了两代汽油标准的
提升，这是河北精致科技有限公司硬
核却又寻常的操作。

就在不久前，位于临港化工园区
的河北精致和中国石油大学（北京）、
东北石油大学共同开发的“石油液化
气深度脱硫近零排放新技术”进行了
科技成果鉴定，其碱渣尾气零排放工
艺具有独创性，成果整体技术达到国
际先进水平，建议加快推广应用。

河北精致也位列工业和信息化部
日前公布的第三批国家级专精特新

“小巨人”企业名单，成为我市去年
上榜的10家企业之一。

“‘专精特新’不仅是对企业的
认可，也将让企业面临更多政策机
遇。”河北精致科技有限公司董事长
郝天臻表示，专注于细分市场，是企

业能够顺利入选、并一直在行业内具
有技术领先优势的秘诀。

河北精致的业务一直伴随着国内
汽油标准的提升，作为从事石化技术
开发的企业，其生产的石化三剂，在
一定程度上助力了油品升级更高的环
保要求。

液化气是生产MTBE的原料，而
MTBE是提升汽油品质的重要调和成
分。“国Ⅳ车用汽油标准，要求车用
汽油的含硫量降到50ppm以下，我们
及时推出了液化气深度脱硫技术，将
催化液化气的含硫量降到 10ppm以
下，以保证MTBE调和后汽油合格。
国Ⅴ车用汽油标准要求含硫量降到
10ppm以下，在液化气深度脱硫的基
础上，我们提前布局了MTBE脱硫
至 10ppm 的技术，保证了车用汽

油的及时达标。”在郝天臻看来，专
注于细分市场，坚持每两到三年推出
一项新技术的目标，才让河北精致得
以在全球行业的巅峰站稳。

我市高度重视中小企业“专精
特新”培育工作，围绕提升中小企
业创新能力和专业化水平，深入开
展中小企业“双创”不断孵化创新型
中小企业，加大省级“专精特新”中
小企业培育力度，并促进其向专精特
新“小巨人”企业发展。截至目前，
全市共有19家国家级专精特新“小巨
人”企业、119家省级专精特新中小
企业。

不规模崇拜、不盲目多元，将有
限的资源聚焦在一个细分领域，打造
具备国际竞争力的“单项冠军”，或
许这才是“专精特新”的意义所在。

作为京津冀重要的毛衫生产出
口基地和众多国际品牌服装的代工
集散地，针织毛衫已成为青县主要
外贸出口产业之一。30年来的不
断提档升级，加之市场竞争的变
化，使得大量外贸订单涌入，让企
业在欣喜之余更为冷静——
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实业爱国实业爱国
更要实业报国更要实业报国
素 心

（一）

“如果信念有颜色，那一定是中国红！”
9月25日，与祖国阔别1028天的华为CFO

孟晚舟乘坐的中国包机平稳着陆深圳，她深情表
白祖国：“有五星红旗的地方，就有信念的灯
塔。”

在归国的飞机上，孟晚舟写道：“在中国共
产党的领导下，我们的祖国正在走向繁荣昌盛，
没有强大的祖国，就没有我今天的自由。”

当接机现场人们自发高唱《歌唱祖国》时，
在屏幕前观看直播的数以亿计国人也湿了眼眶。

回家的路，虽曲折漫长，却是世间最暖的归
途。生在华夏，是企业之福、民众之福。

100年前，中国还没有自主生产的汽车，今
天，中国的汽车销量已经连续12年世界第一；50
年前，中国还没有航空母舰，今天，已不止一
艘；20年前，中国还遍地都是绿皮火车，今天，
我国自主研发的高铁技术全世界第一；10年前，
我们还没有拿得出手的科幻影视，今天，中国的
高品质电影，同样风靡全球。一场疫情让所有人
都知道，做中国公民才是最有安全感的事。

（二）

祖国的日益强大，伴随着国货的崛起。这其
中，有华为这样的支柱企业，也不乏浑水摸鱼之流。

还记得7月火遍全网的“鸿星尔克”吗？尽
管在舆论的浪潮下鸿星尔克一再低调处事，强调
自己只是做了该做的，希望大家把关注点放在更
多一线救援人员中，但依然挡不住民众的热情。

“非理性消费”让鸿星尔克的销量猛增。与此同
时，不少被人遗忘的国货品牌摇身一变，成为时
尚潮流的代名词，国潮复兴一时火热。

于是，更多已经淡出视线的国货不淡定了，
打开一些视频直播软件，一些国货品牌开始“卖
惨”——“直播两小时销量只有几十单”，然后
再辅以各种“民族品牌”和“爱国”的标签，求
关注。

然而，消费者并不会为所有人买单。
归根结底，消费者可以为情怀买单，爱国是

企业的底线和必须，但质量和创新才是企业生存
的根本。借着国潮复兴蹭热度只能是暂时的，努
力扎实在爱国的基础上做好份内的事儿，才有希
望成为真正的“国货之光”。

（三）

就在这几天，“限电”来得猝不及防。
东北拉闸限电，珠三角工厂错峰停产，广东

执行每周“开二停五”的五级有序用电方案，四
川暂停非必要性生产、照明、办公负荷……

生产旺季拉闸限电的背后，和当前我国用电
需求的快速增长直接相关，更要从国家而非企业
的角度来解读。

还记得齐纨鲁缟的典故吗？供需关系的变
化，导致原材料价格暴涨，由于疫情下海外订单
激增并非可持续，国内因为解决增量订单而增加
的产能，或许会在未来成为压垮大量中小企业的
最后一根稻草。

欲速则不达的背后，还有国家倒逼企业转
型、长痛不如短痛的决心。

产能落后、粗放式发展的企业将被加速淘
汰，特别是进入新的经济转型周期，竞争将更为
残酷。

面对这样的客观形势，企业必须想办法适
应，提高风险意识，主动增效降本，想办法活下
去、活得好。

这是一场没有硝烟的战斗，或许是一场史诗级
的经济博弈，而每个普通企业能够做的，就是坚定
地与国家站在一起，共同熬过寒冬、迎接暖春。
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青县毛衫青县毛衫
““机机””中不忘中不忘““危危””
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【阅读提示】
“专精特新”并非新词，却成

为近两个月来的热词。从中央到地
方，一轮新的热潮正在掀起。

这些具备专业化、精细化、特
色化、新颖化优势的中小企业，虽
然规模不大，但都拥有各自的“独
门绝技”，不仅在产业链上具备一
定的话语权，也更容易在细分领域
建立起独特竞争优势。

“专精特新”的灵魂是创新，
在很大程度上甚至可以成为解决
“卡脖子”问题的利器。各地发展
“专精特新”企业，中小企业跻身
“专精特新”队伍，正成为发展的
必由之路。

60岁的农民在生产旺季
还可以去工厂打工，并每月
赚回 3000多元，这在青县曹
寺乡曹寺村并不是新鲜事儿。

9月 23日，在位于青县
曹寺村的河北省尚德针织有
限公司，生产针织毛衫的机
器紧张作业，工人正在紧锣
密鼓赶制订单，年岁大一些
的工人，也可力所能及做一
些拆纱线的工作。

公司总经理王振德是最
早涉足针织毛衫产业领域的
企业经营者之一，早年间被
推举为曹寺村党支部书记，
而今，卸任村支书的他将全
部精力投入到企业中。

针织毛衫产业作为青县
传统优势产业，起步于上世
纪80年代末，经过30多年的
积蓄发展，如今已成为京津
冀重要的毛衫生产出口基地
和众多国际品牌服装的代工
厂集散地，现有针织服装企
业上百家，从业人员万余
人，是青县主要外贸出口产
业之一。

从青县毛衫诞生这 30年
来，王振德见过太多起落兴
衰，有很多企业在发展浪潮
中涌现，也有不少企业的痕
迹被岁月冲淡。曹寺乡是不
折不扣的农业乡镇，但针织
毛衫一直也是乡镇的支柱
产业，青县一半以上的针织
产品都出自这里。

在与尚德针织距离不远
的青县杰健针织服饰有限公
司，公司总经理吕寿青正在忙
着向顾客展示最新的针织产
品，公司即将进一步升级装
备，“一根纱线进去几分钟就
出来一件成衣，不再有缝合的
接口，不仅效率更高，穿着体
验也将更为舒适。”他说。

从 2004年步入针织毛衫
行业以来，吕寿青就成为

“新生代”的企业经营代表，
几轮升级也助力企业华丽转
身。

8 年前，家庭作坊面临
升级窘境，吕寿青果断出
手，整合了 7 个家庭作坊，
把小作坊主变成公司员工，
统一到大车间进行管理。彼
时，300多台智能化电脑针
织机替代了手摇机，在他看
来，这是企业第一次重要的
转型升级。

2017年，正当行业内多
数企业还满足于电脑机时代

的效率时，吕寿青又做出了
令人费解的决定——将现有
的并不落后的机器全部淘
汰，投入 2000多万元更新设
备。如此一来，效率足足提
升了30%。

如今，杰健每年的产能
都能达到200万件，“这是10
多年前想都不敢想的，即便
有 1000 名工人也不敢想。”
吕寿青坦言，如今一名工人
可以看管 8台设备，相当于
过去十几、二十几人的产能。

杰健的发展无疑是合着
青县针织产业节拍的。

近年来，青县不断加大
针织产业扶持力度。一方面

鼓励企业加强与外商联系，
扩大出口规模，抢占国际市
场；另一方面支持企业成立
行业协会，加大针织毛衫特
色产业集群建设，营造良好
的产业环境。同时，引导企
业加大研发经费投入，实施
科技创新，通过技术改造和
产学研用相结合等方式，提
升产品竞争力。目前，针织
产品已从单一的毛衫生产扩
大到时装、工装、童装、羽
绒服等多个品类，实现了产
品的多元化、时装化、艺术
化、品牌化发展。

如今，青县年加工针织
毛衫 6000万件，出口创汇上
亿元，已成为京津冀重要的
毛衫生产出口基地和众多国
际品牌服装的代工集散地，
产品销往日韩、欧美、东南
亚等几十个国家和地区。

但订单的不断涌入，不
仅让企业意识到机会，也令
大家同时陷入冷静思索。“基
础加工业如何走出低端困
境”“如何不受制于人、拥有
话语权”正成为吕寿青们思
考的问题。

“越是市场看起来红火的
时候，越要仔细挑选甄别客
户。”吕寿青说，“尽管南方
的针织行业似乎更火一些，
但杰健有比他们更全面的加
工实力，这也将是未来的竞
争优势。”他和他的伙伴们如
今正一边努力开拓国内市
场，从身边的明珠商贸城开
始对接，一边在现有产能基
础上不断提档升级。只有这
样，当大潮退去，这些能托
起地方民生、解决就业问题
的基础加工业，才能获得新
生。


