
企业文化是方向标，我们主张
什么、反对什么都需要跟员工讲清
楚；企业文化也是黏合剂，我们要
有共同的使命，有共同的愿景将一
群人黏在一起，大家为一件事一起
拼，一起奔向成功。

——君智咨询董事长 谢伟山

企业根本的成功在于企业文化
的成功，因为文化是一种氛围，创
业、创新、创造的氛围；文化是一
种习惯，学习、思考、做事的习
惯。文化是创造优秀而伟大的企业
的动能。

——万科集团董事会主席
郁 亮
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随着“她经济”时代的到来，
女性消费愈来愈呈现出由“实用性
消费”转向“悦己性消费”的趋
势。因此相较于产品本身的价值而
言，产品所附带的理念，以及产品
所表达出的价值观念，才是促使消
费者为之买单的重要抓手。

——凯度中国区首席执行官
王 幸

随着数字媒体渠道的拓张，消
费者获取消费信息的消费触点愈来
愈多，让传统的“线性”消费思
维，开始呈现出“无序化”的状
态。对于女性消费群体而言，“情
感性”消费的泛滥，让“情感共
鸣—产生消费”的消费模型开始逐
步占据市场主流。

——分众传媒董事长 江南春

对于女性消费群体而言，“情
感性”消费逐步占据市场主流。因
此讲好一个品牌故事，引起消费者
共鸣，才是在红海竞争中吸引消费
者的“制胜法宝”。

——润米咨询创始人 刘 润

她经济她经济

选择比勤奋重要，方向比努力
重要。创业就是要走一条别人没有
走过的道路，大胆去创新，大胆去
创造。

——五星控股集团董事长 汪
建国

创业不是创新，并不是要做一
个别人完全没做过的东西。真正厉
害的创业者，要寻求时代的大趋
势，而不是指望自己多牛，因为坐
上风口，猪都能轻松飞起来。

——元气森林创始人 唐彬森

现在为什么创业很多不成功？
就是因为水烧到了 90 度，最后一
把火你不烧了。不烧了，就前功尽
弃。

——洽洽瓜子董事长 陈先保

创业创业

个人观点仅供参考

管理管理

我们心中应只有顾客，没有对
手，关注如何为顾客创造价值，进
而关注谁可能替代我们的价值，那
范围可比竞争对手大多了。因为竞
争是一种假设，替代才是威胁。

——华与华营销公司董事长
华 杉

“好公司是健身房，坏公司是
养猪场”。健身房是你干的时候很
累，干完之后爽；养猪场是去的时
候爽，走的时候被宰掉。

——海尔集团董事局主席 周
云杰

冬天会让一些衰弱的“病树”
倒下，也会让一些管理不善的企业垮
下去。对我们的企业来说，能否在大
危机中活下去，本质上取决于企业家
精神的张扬，取决于企业家信念的力
量、意志的力量、感召团队的力量，
和在重大危机关头、重大战略关头的
决断能力。

——华为公司高级管理顾问
田 涛

战略是有时间复利的决策，战
术不是。企业决策者应该多关注战
略、有长期效应的事情，少关注具
体战术执行。

——山东豪迈集团董事长 张
恭运
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ZHIHUISHEHUI

黄骅市供销农翼公司总经理简玉新，利用
大数据技术打造新型电商平台，帮助众多企业
建起网上商城，同时通过直播“云导购”，将
旱碱麦面粉卖向全国，还在黄骅设立127家电
商服务站，将线上服务送到田间地头。

地处东光的宏涛公司，将大数据和人工智能技术应用到金属包装设备开发
中，推出智能数字激光焊接加工中心，实现金属压力容器无接触焊接，大幅提
高了加工效率、节省了原料，填补了国内市场空白。

智能焊机实现金属无接触焊接智能焊机实现金属无接触焊接
本报记者 吴 梦 本报通讯员 孟 悦

““云导云导购购””出手出手
农产品上云农产品上云 工业品下乡工业品下乡
本报记者 吴 梦

“云导购”让旱碱
麦走向全国

3月 7日一早，又一批黄
骅旱碱麦面粉从黄骅市供销农
翼电子商务有限公司发往全国
各地，公司总经理简玉新和员
工一起清点仓库出货情况，为
下一阶段销售做好准备。

“我们拓展特色农产品销
售渠道，目前通过电商销售旱
碱麦面粉、脆冬枣等产品，深
受全国各地消费者喜爱，单单
旱碱麦面粉年销售量就超过
500吨。”

简玉新表示，农翼公司是
一家新型电商销售平台，之前
主要通过电商渠道销售黄骅当
地农产品。2020年开始，她
结合疫情防控需要，带领公司
的年轻人开启直播，推进“云
导购”模式，积极推介旱碱麦
面粉、面条、面花、香油、脆
冬枣等农产品，通过电商直播
将黄骅特色农产品卖到了全国
各地。

“我们第一次直播，虽仅
有 16 分钟，但收到来自吉
林、北京等地众多客户订单，
其中仅旱碱麦面粉就销售了
500 公斤。”虽已经过去多
时，但说起第一次直播简玉新
仍激动不已。

为进一步拓展产品销路，
简玉新还打造了“骅乡情”旱
碱麦品牌和“吧吧翠”冬枣品
牌，通过打造业内知名品牌，
在消费者心中“种草”。

简玉新说，“云导购”模
式只是企业“云售货”运营模
式之一。作为电商企业，公司
一直将网络销售应用在本地特
色农产品销售推介中。几年
来，公司通过网上商城年均销
售鲜冬枣3万公斤、酥脆冬枣
5000余箱，带动系统销售鲜
冬枣2000万公斤。

127 家电商服务
站让新农服走向地头

简玉新说：“我们能够快
速成长，离不开供销系统的支
持。”

原来，农翼公司是由黄
骅市供销合作社出资控股的
混合所有制电商企业，于
2016年初成立。农翼公司成
立后，尝过电商业务甜头的
简玉新主动应聘担任公司总
经理。

“我从事日化销售多年，
之前与北京交通大学合作，进
驻有赞电商平台，在北京交通
大学滨海学院提供 19分钟即
时达服务。滨海学院的学生在
有赞上下单，我们的商品 19
分钟内送到学生手中。”简玉
新说。

19分钟即时达，2年时间
让简玉新认识到电商业务的巨
大潜力。

成为农翼公司总经理后，
简玉新首先引进微三云软件，
为众多商家搭建自己的网上商
城，带领大家走独立的电商路
线。

在帮助众多企业“上云”

的同时，简玉新还带领企业
“入地”，主动将企业的电商服
务站开到田间地头，将众多线
上服务下移到线下，为农产品
进城工业品下乡开拓新通道。
截至目前，农翼公司在黄骅市
已经建立了 127 家电商服务
站，建立起辐射黄骅市全部乡
村的服务网络。

此外，借助公司技术优
势，简玉新还打造自己独立的
电商数据库，通过大数据帮助
众多企业搭建起网上商城，实
现了快速发展。

“新冠疫情暴发后，很多
餐饮企业运营困难，我就想为
什么不能发挥一下企业技术特
长，帮助大家渡过难关，实现
多赢发展呢？”

说干就干，在简玉新的带
领下，农翼公司制作餐饮小程
序，一方面解决了顾客点餐需
求，另一方面切实满足了实体
店商家为适应新形势寻求电商
经营模式的需求。截至目前，
公司已先后为海兴县供销社、
黄骅市国润生态食品有限公司
等 40余家企业搭建起网上商
城。

借力供销大联盟
打通全国电商渠道

在做好农产品进城工业品
下乡渠道的同时，简玉新还发
挥企业背靠供销系统优势，首
先与全国供销总社“供销 E
家”对接，帮助 60多家企业
实现产品上线“供销 E 家”，
过 1000种单品登录“八方联
采”电商平台。

农翼公司自 2018年开始
推进“供销粮油”项目，推
广食用健康粮油，营造食品
安全环境。公司将“骅乡
情”旱碱麦面粉、面条、面
花、香油等特色产品对接北
京各大商超，取得了很好的
成效。同时产品覆盖广州、
武汉、郑州及张家口、东莞
等地供销系统。

公司还加盟“中国供销无
人机大联盟”，成功承办“中
国供销无人机大联盟”首场
县域启动会，以培养新型职
业农民为方向，开展植保飞
防无人机驾驶员培训多期，
为黄骅市各乡镇培训出 40余
名专业无人机手，联合全市
120余个电商服务站、30多个
农资农家店，组织无人机植保
服务，年均为农民合作社和种
植大户开展飞防服务 3 万余
亩。

同时，农翼公司还通过组
织自有产品和本地特色农副产
品参加农产品交易会，带领本
地企业开展下乡惠民活动，为
电商服务站植入存取现金、车
辆保险、楼房中介、无人机打
药等增值业务，构建起了线上
线下融合发展的新农村电商综
合服务体系。

2021年初，第二代智能数字激
光焊接加工中心推向市场。

“相比第一代产品，我们主要提
高了设备的智能化水平，以适应不同
原料和苛刻工况带来的挑战。目前，
板材连接缝隙在 10毫米内，加工中
心都能实现无障碍焊接。”陆洪涛信
心满满。

同时，通过推进智能制造，宏涛
公司还拿下了 28项知识产权，其中
发明专利 4项、实用新型专利 18项、
软件著作权 3项、注册商标 3项，并
获得了“国家高新技术企业”“河北
省科技型中小企业”“河北省标准领
跑者”等称号。

现在，宏涛公司又开始了第三代
智能数字激光焊接加工中心和金属在
拉伸状态下焊接设备的研发。

“新一代的加工中心，主要目标
是激光双工位在苛刻工况中实现顺畅
工作，即通过相关技术实现一个光源

发出两束激光，通过数字控制技术实
现一束负责观察，一束负责焊接，生
产效率可以提高 1倍以上。”陆洪涛
说。

同时，新一代产品将依托大数
据，通过新一代数字中心对工况进行
实时监控，并实现一键换单等，进一
步简化操作流程。加工中心还可以对
焊接中的数据进行及时分析，提醒客
户随时改进生产工艺。

前不久宏涛公司研发的金属在拉
伸状态下焊接设备取得突破进展，目
前已进入实验阶段，计划今年底推出
样机。

探索双光位焊接进一步提升生产效率

日前，沧州宏涛智能设备有限公
司生产的新一代智能数字激光焊接加
工中心下线，经客户试生产，得到了
一致认可。经“教育部科技查新工作
站——天津大学科技查新工作站”查
新，产品技术处于国内领先地位，并
填补了国内市场空白。

“我们的加工中心被大家称为‘千
手观音’，它主要通过 6只‘眼睛’和
17只‘手臂’完成智能化焊接生产，
生产效率和产品质量都得到了大幅提
高。”公司总经理陆洪涛高兴地说。

陆洪涛表示，智能数字激光焊接

加工中心使用了大数据和人工智能等
多项前沿技术，主要用于金属压力容
器的焊接生产中。

加工中心内设 6个激光探头和 17
只机械手，生产部件进入加工中心
后，探头可以十分敏锐地“观察”中
心内的生产变化情况，然后将生产数
据传给指挥中心，指挥中心再将下一
步工作指令下达给机械手臂，并可根
据生产过程实时改变运行状态，生
产、修正、再生产，整个过程实现了
无人化的智能生产。

加工中心的整个生产过程实现了

无接触焊接，与传统焊接工艺相比，
焊缝渗漏率大幅降低，产品品质更有
保障，且焊接处表面光滑，不变色，
无需后期打磨，为后续加工提供了便
利。同时，根据生产原料材质不同，
焊接速度达到了每分钟 8米—12米，
生产效率大幅提高。

此外，加工中心实现了绿色生
产，生产能耗降到了32千瓦/时，相比
传统焊机的 150 千瓦/时至 220 千瓦/
时，可以大量节约能源，助力碳中和
和碳达峰目标实现，并将在各大润滑
油桶和各大家电产品内胆生产中推广。

智能焊机填补行业空白

陆洪涛表示，智能数字激光焊接
加工中心的研制成功，要感谢之前的
一次失误。

原来，宏涛公司作为传统的包装
机械生产企业，在金属压力容器生产
设备领域耕耘 20多年，近年来他们
发现下游客户时常受到用工难困扰。
同时，环保压力也促使客户更加青睐
环保的智能化设备。

“之前我们的客户大多使用传统
焊接设备，对工人数量和技术都有很
高要求，用工难用工贵常常困扰大
家，因此我们就开始研发全自动设备
代替人工，进而提高生产效率和产品
质量。”陆洪涛来到一台全伺服焊接
设备前，“我们把 5种工艺集合到一
台设备上，省了人工，产品质量更有
保障。”

国家政策引导，表明智能生产是
大势所趋。国家明确了“创新驱动、
质量为先、绿色发展、结构优化、人
才为本”的基本方针，显示工业转型
将迎来大突破、大提速。同时，国家
推出双碳目标后，也让宏涛公司将目
光投向了智能设备领域。

“传统大型焊机大多采用液压传
动，液压油的使用污染环境，同时工
人在液压油高压状态下工作还有一定
危险性。当时我们就在想，为什么不

设计智能化的焊接设备呢？安全、高
效、环保，客户肯定喜欢。”

很快，宏涛公司通过与北京工业
大学合作，成立了“北京工业大学沧
州宏涛智能设备有限公司联合研发中
心”和“北京工业大学沧州宏涛智能
设备有限公司研究生校外实践基地”。

2019年，宏涛公司研发出了我
国首台智能数字激光焊接加工中心，
在行业内被誉为钢桶激光焊接的“开
创者”和钢桶激光焊接的“黑科技”。

通过测算，与传统设备相比，一
台加工中心每年将节约电费 15 万
元，节约材料 3.5吨，减少碳排放量
138吨。然而，正当陆洪涛憧憬企业
美好未来时，现实兜头给他泼来一盆
凉水。

一天，一位客户突然找到陆洪
涛，表示他们在使用第一代智能数字
激光焊接加工中心生产时，出现了产
品无法焊接情况，导致整条生产线停
摆。

陆洪涛马上带技术人员赶到工
厂，通过对比实验，发现是由于上段
工序生产的半成品误差过大，超过国
家标准，导致板材连接时缝隙超过10
毫米，造成加工中心无法工作。

查出原因后，陆洪涛立刻投入到
第二代产品的研发中。

10毫米误差让机器更智能

激光切割提升生产效率激光切割提升生产效率

智能数字激光焊接加工中心出厂测试

研发人员探讨新产品设计方案

机械手臂调整工件加工状态简玉新推介旱碱麦面粉简玉新推介旱碱麦面粉


