
通过探索，目前除了打通数据
孤岛、增强小微企业信用等级获得金
融支持外，供应链金融、商圈金融都
可以帮助企业引来金融活水。

近年来，河北尔与企业管理咨
询公司等多家第三方服务企业主动
与银行、税务等机构对接，大家共
同助力小微企业发展。

尔与公司总经理张伟表示，小
微企业融资难的一大症结就是信用
度低，这客观上为提供供应链服
务、企业管理咨询的公司带来了新
业务。

“我们在沧州各县（市）服务数
千家企业，主要提供企业管理服
务，因此对客户的经营状况比较熟
悉，可以掌握企业很多运营发展数

据，这些数据都是银行系统无法纳
入的财富，但它更能真实反映企业
运营水平。当客户有资金需求时，
我们就可通过对企业运营数据的初
步分析，将经营能力优良的企业推
荐给银行，同时还可邀请法律、评
估、财务等第三方服务机构合作，
为小微企业提供多元化支持。”

除此之外，沧州各地特色经济
发展迅猛，在当地形成各具特色的
产业聚集区或商圈，如黄骅的模
具、沧县的红枣、肃宁的针织服装
等，同类企业和产业链上下游企业
高度聚集。之前同一产业链内企业
运营的数据在业内很难产生效益，
引入供应链金融服务后，产业内相
关数据得以通过第三方跑起来，从

而真实反映相关企业运营情况，为
金融机构资金投放提供参考。

值得注意的是，目前随着各种
新型运营渠道的普及，如微信、美
团等，在增加企业营收的同时，也
分流了公司对公账户的流水数据。
由于小微企业在微信、美团等渠道
的数据目前还未能纳入相关银行数
据系统，不能为企业积累相关信用
资质，因此在当下，小微企业可进
一步规范公司运营，将新型渠道数
据导入公司对公渠道，不要让自己
的数据做无用功。

数据“跑”起来 融资渠道多

河北保森公司总经理刘涛，从管

件生产转战肉羊产业二次创业，通过

数字化养殖，推出高品质产品敲开北

京市场，赢得了北京二商集团等多家

国内知名流通企业认可，同时打造出

肉羊全产业链。

沧州羊征服北京食客

日前，地处孟村回族自
治县的河北保森畜牧有限公
司供应北京市场的肉羊产
品，再次获得北京二商集团
认可，产品全部获评A类产
品，走上北京市民的餐桌。
同时，保森公司也成为北京
二商集团等多家国内知名流
通企业的合作伙伴。

得知自己的产品征服了
挑剔的北京食客，保森公司
总经理刘涛却十分平静，“我
们建设了业内领先的羊联网
平台，通过数字化平台科学
养殖，保证产品的优良品
质，因此能够经受苛刻检
验，赢得高端消费者。”

走进养殖区，每只羊都
有电子耳标，相当于羊的

“身份证”，上面记录着它们
的出生日期、体重、生长状
态、断奶日期、防疫日期、
健康诊疗记录等信息，工作
人员只要打开手机APP，靠
近任何一只羊，手机上立刻
就会显示其身份信息。

同时，保森公司建起了
数字化管理系统，通过企联
网系统平台或手机端即可全
面了解个体信息，羊只操作
和场区管理实时同步相关数
据到管理平台。从外放养殖
育肥，到出栏销售，实现全
流程数字化管理。公司通过
种羊繁育、育肥养殖、销售
相结合的模式，推进了孟村
回族自治县当地肉羊产业发
展。

去年，保森公司跻身省
农业产业化重点龙头企业和
省级示范联合体核心龙头企
业，今年成为部级畜禽养殖
标准化试验场。

钢铁项目中
发现农业商机

刘涛表示，自己进入养
殖业初期，并没有想到开拓
北京市场，当时就想给周边
市场提供高品质羊肉产品。

原来，在进入畜牧业
前，刘涛在孟村回族自治县
多年从事管件行业，并在当
地小有名气。一次，同一家
山西客户合作项目时，刘涛
发现，山西当地企业肉羊种
羊扩繁模式很有特色，可以
帮助域外企业快速提升肉羊
品质。嗅觉敏锐的刘涛发现
了新商机。

“在进入农业领域前，我
就已经关注相关产业。2013
年开始，县里在农业领域推
进双万亩项目，提倡通过工
业反哺农业，建设大型农业
项目，推动产业协调发展。”
刘涛说。

后来，在考察中刘涛发
现，以肉鸡、肉羊为代表的
养殖业，资金流转较快，如
果模式成熟，可实现快速发
展，很适合工业反哺农业发
展。同时，孟村当地群众对
羊肉消费能力较强，山西保
森牧业能提供优质肉羊种
源，在孟村当地育肥销售，
市场前景广阔。

“当时，我们曾经测算
过，保守估计，孟村一年肉
羊消费量能达到10万只，加
上周边县市消费，市场将十
分巨大。”刘涛兴奋地说。

2018年，刘涛在孟村注
册成立河北保森畜牧有限公
司，正式进入肉羊产业开始
二次创业。

创业初期，保森公司主
要进行肉羊育肥。

“当时我们按照山西保森
牧业的养殖标准，主要进行
杜泊羊的育肥养殖，羊肉品
质好；同时，相比当地传统
品种，每只羊的出肉率也
高，达到了 47%至 48%，因
此市场优势明显。”刘涛高兴
地说。

逆流而上
掌控产业话语权

经过一段技术积累后，
刘涛又带领企业进入肉羊种
羊的扩繁领域，希望通过掌
控种源资源扩大产业话语权。

“我们进行育肥养殖，上
游种羊成为企业扩产的重要
瓶颈，只有拿到种源才能实
现企业快速发展。”刘涛调整
企业发展策略。

在引进种源同时，保森
公司还和山西农业大学合
作，进行肉羊繁育和养殖关
键技术攻关。

他们通过杜泊羊与湖羊
杂交，培育出杜湖羊，它生
产性能优良，生长速度快，
同时种羊场通过多胎基因检
测，淘汰不合格个体，产羔
率达230%。

拿到种源优势，让保森
公司再次开始快速发展，公
司发展到标准化养殖圈舍 46
栋、种羊存栏 18000 余头、
育肥羊存栏 5000头的规模。
同时，公司开始探索合作社
寄养模式，覆盖全县 126村
庄，通过项目实施，农户每
年能增收1000元以上。

近年来，保森公司还开
始向产业链下游拓展，通过
生鲜业务，拓展终端消费市
场。

“目前，我们线上店铺发
展很快，通过小程序拉近了
与消费者的距离。同时在周
边布局实体门店，用好产品
赢得好口碑。”刘涛介绍，今
年下半年，公司与河北农业
大学、山西农业大学合作的
肉羊专用饲料项目也即将投
产，到时将形成从肉羊种源
扩繁、育肥、加工销售全产
业链发展模式。
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企业家是创新者企业家是创新者

企业家是不断创新者，因为企业
家只有敢于创新、善于创新，才能带
领企业一路向前。同时企业就是给和
平年代创新者提供的舞台，要去拼
搏、去创造，会有英雄般的成功。

——金晔食品总经理 李金伦

企业家也是教育家，企业发展需
要的不仅仅是有学历的人才，企业还
需要适应自身需求、行业特点的人
才，企业更需要有丰富实践经验和扎
实理论功底的人才，这些人才不可能
一蹴而就，需要企业家在经营中不断
培养。

——吉利控股董事长 李书福

带领企业高速成长的企业家大多
是性情中人，因为理性派的企业家往
往会遵循商业模式、现实情况等作出
科学的决策，但创造和颠覆往往就发
生在非理性与非科学之中，因此企业
家很多成功决策当初常常被认为不是
科学决策。

——易到用车创始人 周 航

生意人和企业家有什么区别？前
者是有钱就去做，后者是有价值就去
做。生意人可以没有使命感，但真正
的企业家一定会有使命感和“超越利
润之上”的价值观。

——红星美凯龙执行总裁 邱 喆

企业家需要理解产品的真正内
涵。一棵白菜，摆在田间地头售卖和
放在超市里卖，这是同一种产品吗？
这是两种产品。放在超市里的产品，
给予用户更好的体验感，比田间地头
让消费者节省了运输的费用、选择的
费用。超市不是对田间地头售卖的取
代，而是赋予了这个产品新的价值。

——美的集团中国区副总裁 魏
志强

什么样的创业团队走得稳什么样的创业团队走得稳

人心有弱点，容易败于环境，输
给自身的欲望,如权力欲、名誉欲、
金钱欲等，组织的领导人需要特别警
惕。因为组织最大的风险，是作为一
把手自己的蜕化。

——维信诺董事长 张德强

什么样的创业团队会走得比较
稳？我觉得创业者首先诚信，因为创
始人代表着团队，创始人的信用就是
团队的信用。其次创始人要把自己逼
到极限。因为一个小企业，走了任何
一个人，创始人都得自己顶上去。创
始人只有把自己逼到极限程度，他才
是一个真正的多面手，才是一个有能
力的创始人。第三，创始人要有责任
感，把下面团队给养活。

——阳光电源董事长 曹仁贤

一个企业的发展像人的生活一
样，它需要一个适宜的生态，有阳
光、温度、空气、湿度等。这个生态
我们概括起来叫“四链合一”。哪

“四链”？就是“产业链”“创新链”
“人才链”和“资本链”。

——科大讯飞董事长 刘庆峰

真正给我们惹麻烦的不是那些我
们不知道的事，而是那些我们以为自
己知道的事。保持一种探索的精神，
公司才有可能变成一个生物态的组
织，自由生长。

——樊登读书创始人 樊 登

个人观点仅供参考
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大数据养出大数据养出

有有““身份证身份证””的羊的羊
本报记者 吴 梦

以以以“““信信信”””换换换“““贷贷贷”””
奔跑的数据引来资金活水奔跑的数据引来资金活水奔跑的数据引来资金活水

本报记者本报记者 吴吴 梦梦

小微企业规模小小微企业规模小，，自身造血能力弱自身造血能力弱，，市场稍有波动市场稍有波动，，经营就经营就
会陷入困境会陷入困境。。为帮助他们恢复生机为帮助他们恢复生机，，沧州金融沧州金融、、税务部门与第三税务部门与第三
方服务机构联手出击方服务机构联手出击，，打通数据孤岛打通数据孤岛，，利用大数据为企业运营增利用大数据为企业运营增
信信，，助其获得金融血液助其获得金融血液。。

“没想到纳税信用也能换来‘真
金白银’！不仅解了我们的燃眉之
急，也让企业发展的底气更足了。”
日前，河北海恩橡塑制品有限公司
成功申请到 2500万元的信用贷款，
解决了企业融资难题。

河北海恩橡塑制品有限公司
是一家经营石油钻采设备及备件
的 企 业 。 海 恩 橡 塑 经 营 一 直 平
稳，多年被评为 A 级纳税人。虽
然企业发展形势喜人，但员工工
资、设备更新、原材料采购也给
了公司巨大的资金压力。在了解
上述情况后，吴桥县税务局主动
与企业对接联络，悉心讲解“银

税互动”工作特点，结合企业纳
税信用等级、经营状况，辅导企
业 通 过 电 子 税 务 局 办 理 贷 款 申
请，缓解企业资金周转压力，补
足企业“元气”。

受益于信用贷款的，还有沧州
波姆树食品公司等企业。

沧州波姆树食品公司是一家小
微企业，之前每到月底就会出现流
动资金紧张状况。但现在波姆树公
司总经理吴建力并没有像往常一样
为运营资金短缺而愁眉不展，因为
通过规范经营，运营大数据展示出
企业良性发展，强化了公司信用体
系，公司得以从金融机构快捷获得

流动资金。
如今，像波姆树公司这样借助

大数据获得资金支持的小微企业越
来越多。

吴建力表示，两年前，为应对
疫情带来的冲击，公司开通美团外
卖、微信营销等，加大经营力度，
虽然取得一定成效，但只能维持一
定数量的店面经营，由于缺少资金
支持，不能持续推动相关营销探
索，公司运营举步维艰。

“现在，通过规范经营，良好的
运营大数据强化了公司信用体系，
帮助我们从金融机构快捷地获得了
流动资金。”吴建力一脸兴奋。

信用贷 为企业解困

新动能是集约型增长新动能是集约型增长

有人把传统产业理解为旧动能，
这是不准确、不科学的。新旧动能指
的不是行业，不是产业，是行业的增
长发展方式。你的企业增长是集约型
的增长就是新动能。那什么是集约型
的增长动能呢？是科技与创新推动的
发展，是科学管理推动的发展，是劳
动者素质提高推动的发展。

——国务院发展研究中心信息中
心主任 王金照

工业互联网作为新基建重要内
容，它的作用是什么？就是把数字
化、5G技术、信息化、制造业向服
务业延伸，推动制造业和服务业的融
合模式创新。同时它也是新的工业组
织形式，通过一个平台，整合全球的
要素资源。

——奇瑞汽车董事长 尹同跃

近年来，面对小微企业融资
难，金融机构、税务部门等纷纷从
自身实际出发为小微企业支招，化
解融资难题。

“为帮助企业减轻疫情冲击，尽
快恢复活力，国家已经出台相关政
策，要求相关金融机构将 40%以上
贷款用来支持中小微企业。”中国银
行沧州分行一位负责人介绍，“目
前，中国银行沧州分行大力支持中
小微企业发展。据不完全统计，去
年针对中小微企业发展发放贷款同
比增加明显优于历年同期水平。”

他表示，中国银行依托大数
据，推出了流水贷、特产贷等支持
中小微企业发展。流水贷就是银行
以中小微企业的对公账户流水数据
为基础，通过对公账户累计的日常
流水数据分析，再通过数字模型计
算出企业相关信用资质，后换算出
公司贷款的信用额度。中小微企业
在需要资金时，就可凭借拥有的信
用额度，通过网银实现网上申请、
审批、发放。特产贷就是你有特

产、从业 2 年以上、无违约记录、
符合助农政策就能贷款。

新华区税务局一位专管员提醒
广大小微企业，目前国家出台多项
税收优惠政策帮助小微企业，但由
于各种原因，目前还有部分企业对
相关政策不了解，没能享受到政策
红利。

同时，照章纳税，在享受国家

相关减免政策的同时，也能获得信
贷支持。税收贷，是目前税务机关
和银行合作推出的一款信贷产品。
现在，税务系统和银行系统的数据
交换已经打通，小微企业通过照章
纳税，相关税务信息就能在银行系
统中实时体现，企业正常申报、正
常经营，就能申请并获得银行相关
资金支持。

数据融通“死结”变活水

技术员通过智能终端查看肉羊生长情况技术员通过智能终端查看肉羊生长情况

数字化车间助力企业现代化数字化车间助力企业现代化

加强诚信建设 优化营商环境


