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养殖地图 助力科学防疫

大数据为生猪养殖企业赋能，
提高了产品品质，增加了企业效
益，同时养殖数据上云，让分散养
殖实体实现了产业一体化管理。

在沧州高新区河北优远信息
科技有限公司内，一张电子地图
正在不断显示沧州及周边城市生
猪养殖状况的变化，地图上各种
数据以不同颜色实时呈现，让在
场的多位养殖企业负责人对沧州
生猪养殖情况一目了然。

“这就是 2020年我们研发的
产品——养殖状况分析平台，目
前养殖企业可以在平台上通过数
字地图形象了解并掌握相关区域
内生猪养殖情况。”优远科技研发
总监许鑫磊说，“同理，蛋鸡、奶
牛等养殖企业也可利用这一平
台，了解相关产业在一定区域内
的发展情况。”

近年来，随着国内禽畜养殖
规模不断扩大，禽畜间疾病传播
日益频繁，常常给养殖企业造成
重大经济损失，如何控制和预防
各种禽畜疾病在各区域间传播，
就变得至关重要。

2020年，优远科技和国内知
名畜牧养殖企业合作，推出了这
款养殖状况分析平台，它是针对
畜牧业疾病防控而推出的整体解
决方案组件之一。目前，平台通

过技术集成，实现了生猪养殖规
模和各种疾病发生情况的地图显
示，并准备将蛋鸡等养殖数据也
收入其中。

许鑫磊表示，“养殖地图”系
统通过大数据等技术，实现生猪
养殖数目和各种病情数据的快速
上报、动态汇总、智能分析、敏
捷报表等功能。平台结合GIS（地
理信息系统）技术，通过在线地
图的方式呈现病情传播、扩散的
历史数据及当前状况、未来情况
预测，辅助相关机构进行决策。

“平台上线不久，就得到了养
殖企业普遍认可，在病情信息报
表的制作、病情情况的通报、预

警、决策等方面起到了明显的提
升作用。目前，平台正准备在全
国范围内推广，可以根据客户需
要将蛋鸡、奶牛等禽畜数据应用
其中，供各类养殖畜牧企业使
用。”许鑫磊说。

此外，平台还能针对单个养
殖企业或场地进行系统监控，为
相关研究提供动态数据支撑。

大数据分析，物联网连接，机器人动手，车间内温度、湿度
自动调节，喂料、排粪自动完成。每个车间都是一个独立的集约
化养猪场，避免人员、物资交叉流动，有效阻断疾病传播，让分
散养殖实体实现产业一体化管理——

物联网管理 机器人养猪

近日，国内一栋 26层高的养
猪大楼启用，令沧州很多养殖企
业负责人羡慕不已。

其实，沧州人身边也有类似
的现代智能生猪养殖企业。

在黄骅新好科技有限公司生
猪养殖场区的一个车间内，3000
余头生猪正在愉悦地享受着午
餐，在旁边照应它们的是巡视机
器人。没有工人在场，整个车间
有序运转着。

“我们引入机器人技术，通过
物联网、大数据等技术，在整个
养殖场内初步构建起了智能化生
猪养殖管理系统。”新好科技公司
负责人隋亮边介绍边密切关注着

各个车间的运行数据。
目前，各个车间内温度、湿

度等可自动调节，喂料、排粪等
操作都通过自动化控制完成。每
个车间都是一个独立的集约化养
猪场，可避免人员、物资等在各
车间交叉流动，从而有效阻断疾
病传播。工人只在必要时进入猪
舍进行日常巡查、打疫苗、调整
猪栏等。

目前，新好科技母猪存栏 3.9
万头，3期项目完成后预计年出栏
商品猪 100万头。同时管理几十
万头猪可是浩大工程，为了提高
效率、节省人力，公司及时引入
了“慧养猪”系统。

隋亮表示，“慧养猪”是新好
科技母公司新希望六和股份有限
公司研发的一款智能养猪系统。
每头小猪在出生后都会获得一个
独有的耳标，依据耳标，系统会
记录下每头猪的实时信息数据，
如当前批次、日龄……

“根据数据分析，管理系统会
自动为每头猪制定每日饲养计
划。根据计划，智能饲喂系统自
动启动，驱动上料线从料仓中配
好相关饲料，通过管道输送到每
个食槽，供猪采食。同时，环境
控制系统会根据猪舍内采集的数
据自动启动，让舍内保持 25℃的
恒温恒湿环境……”

低价日化品引流，带动编织品销售，

每次直播都能吸引过万人关注。河间残疾

青年巩艳坤通过直播销售，将手工编织品

卖向全国，并在省“魔豆妈妈”创业扶贫

大赛上获得三等奖——

企业文化是企业的核心价值观企业文化是企业的核心价值观

企业文化，也可称为企业哲学，它
是企业的核心价值观；对内是指强大的
凝聚力和向心力，对外是指企业巨大的
影响力和渗透力。文化回答企业发展的
核心理念和终极使命，战略、管理、创
新归根到底都是以文化为基石。

——龙湖地产原董事长 吴亚军

江山易打不易守，打江山靠的是战
略和执行力，守江山靠的则是一流的管
理和优秀的企业文化。

——阿里巴巴原副总裁 邓康明

对企业来说，最有力量的武器就是
凝聚人心的统一的文化。企业文化是集
体记忆，应成为团队的自觉遵守和共同
信奉；不接纳企业文化的人，再有才也
不用。

——龙蟠科技董事长 石俊峰

个人观点仅供参考

““织鞋西施织鞋西施””
创业三级跳创业三级跳
本报记者 吴 梦 本报通讯员 陈双双

一场直播 2.6 万人
次流量

“大家好，我是巩艳坤，很
高兴能够再次和大家见面，谢谢
家人们和朋友们的支持……”

11月7日，河间残疾青年巩
艳坤准时坐到手机前，通过快手
平台开始直播。

“今天第一款和大家分享的
宝贝是我刚刚完成的一款手工编
织的鞋子……如果有感兴趣的朋
友，可以进入小黄车点击下单。”

在之后的直播中，巩艳坤一
边与粉丝拉家常，用唱歌等才艺
表演活跃气氛，一边推销自己的
编织品和时尚口罩等产品。

一场直播，让巩艳坤吸引来
2.6万人次的流量。

巩艳坤表示，虽然自己没什
么才艺，直播时也不像很多网红
那样能活跃气氛，但通过高性价
比的商品组合，让很多粉丝在直
播间内找到了自己喜欢的宝贝，
因此每次直播都有不错的收入。

2018 年，巩艳坤开始在快
手直播中销售自己的编织产品，
希望通过直播销售带动工厂发
展。可没成想，首次直播销售，
让她尴尬不已：“很多人关注，
但少有人下单。”

“之前通过生活直播，我积
累了一定人气，因此第一场直播
销售时，很多人进入直播间。但
由于手工编织产品价格较高，大
家看的多，买的少。”巩艳坤非
常苦闷。

后来在与其他达人交流中，
巩艳坤发现一些单价低的商品成
交率较高。于是，在之后的直播
中，她有意识引入一些价格较低
的日常用品，通过低价日用商品
引流，带动编织品销售。此外，
她在选品时，根据自身特点注重
选择那些一件代发的商家合作，
尽量减少物流对自己的影响。

低价引流的策略，让巩艳坤
的直播销售迅速活跃起来。

残疾姑娘变身“织
鞋西施”

巩艳坤说，自己创业成功离
不开周围朋友的支持。

今年 36岁的巩艳坤是河间
市兴村镇油店村人，5岁时意外
摔伤，导致高位截瘫。婚后，夫
妻俩靠丈夫杨书成打工维持生
活。随着孩子的出生，生活压力
越来越大。虽然当地政府已把她
家列入关注对象，重点帮扶，但
巩艳坤认为，要脱贫最关键的还
是得自己有志气，靠勤劳才能换
来好日子。

创业，源于一次偶然。
一天，巩艳坤看到一家门市

出售手工编织鞋，“这个我也行

啊，织了鞋来卖，不就能挣钱了
嘛！”

说干就干！她网购了钩针和
各色毛线，开始动手学起来。两
根钩针，一团毛线，巩艳坤看着
图纸经常一坐就是半天，为了学
习一个新花样，织着织着就到了
后半夜。

功夫不负有心人。通过自己
的努力，巩艳坤掌握了各种编织
技巧。虎头鞋、儿童鞋帽、冬天
的棉鞋、夏天的凉鞋……她织出
来的产品细密平整、配色好看，
样子也新颖，谁见了都爱不释
手，乡亲们对她的手艺也是大加
赞赏。

创业路就这样蹚了出来。巩
艳坤常常坐着丈夫杨书成的三轮
摩托车，奔波于各个集市推销各
色鞋子。

虽然很辛苦，但是夫妻俩很
开心。巩艳坤常常笑着说：我很
开心能够找到一个自己能干的
事！你们不知道，没事干的时
候，每天听着钟表嘀嗒嘀嗒走，
那日子有多难熬！

热心网友得知后，把夫妻俩
的创业故事发到了“朋友圈”，
小两口一下就火了起来。很多人
被他们自强不息的精神感动，巩
艳坤也成为当地的励志网红，被
人们亲切地称为“织鞋西施”。

记录摆摊生活成长
为网络红人

在众多网友帮助下，巩艳坤
很快打开了销售新渠道。

热心网友还建议她每次出摊
时，用手机直播自己的日常生
活，这样既可以活跃枯燥的摆摊
生活，也可拉动手工产品销售。

很快，巩艳坤的身影就出现
在各个短视频平台，通过直播记
录摆摊生活，让她成长为网络红
人。

借助网络，更多人认识、了
解了巩艳坤。在社会各界爱心人
士的帮助下，巩艳坤还注册成立
了河间坤艺编织厂，并通过电商
直播扩展营销渠道，她手工制作
的拖鞋、凉鞋、儿童鞋、帽子、
背包等，成为越来越多的人喜爱
的宝贝，她也走进河北省“魔豆
妈妈”创业扶贫大赛并荣获了三
等奖。

现在，巩艳坤把直播的主阵
地放在了快手平台。由于每天坚
持直播，每次都有上万人观看，
渐渐为自己的手工编织产品积累
了一定人气。

为感恩社会，不久前巩艳
坤决定在身后捐献器官和眼角
膜。得到家人的理解和支持
后，她与河间市红十字会取得
了联系，表达了想要成为器官
捐献志愿者的意愿。“我现在还
年轻，身体各器官相对健康。
因此我有一个愿望，就是将来
在我离开这个世界时，能把一
份爱传递下去。”

自强、博爱、奉献，巩艳坤
用实际行动表达了对社会和身边
亲人的感恩。

高端品牌的核心是高端品牌的核心是““以人为本以人为本””

溢价带来的利润是高端品牌的重要
追求，但最为根本的，还是在于高端品
牌能够给人们带来更高品质、更美好舒
适的体验，这才是品牌高端化发展的终
极意义。高端品牌的核心，在于“以人
为本”。

——方太厨具董事长 茅忠群

一个真正用心做高端品牌的企业，
追求高利润就可以预留更高比例的技术
升级和产品研发费用，不断地对产品进
行迭代升级，从而为用户创造更大的价
值，带来更好的使用和服务体验。反过
来看，这样的高端产品也会愈发受到用
户的青睐和信任。

——中国上市公司协会会长 宋志平

打造中国人自己的高端品牌，产品
降价与否并不重要，企业应该打“价值
战”不打“价格战”。

——华为公司轮值董事长 徐直军

高端品牌是以人为中心，为用户提
供解决实际问题、改善生活的好产品，
从而创造和引领用户价值。以此为目标
的高端品牌，也定将赢得“人心红
利”，从而反哺品牌的进一步发展，这
才是一个高端品牌成长壮大的正路。

——vivo影像副总裁 于 猛

做有品格的企业做有品格的企业

做企业有三重境界：利己、互利、
利他。做企业要赚钱，但赚钱应建立在
互利双赢或互利多赢的基础上，就是达
人达己。自己获利也要让别人获利，自
己富裕也要让别人富裕，做企业要有这
种境界和情怀。

——华夏基石副总裁 夏惊鸣

企业品格是指企业在经营活动和社
会交往中体现的品质、格局和作风，也
可以说是集企业理念、文化和行为于一体
的企业形象。企业品格包括四条：保护环
境、热心公益、员工发展和世界公民。

——洛可可设计董事长 贾 伟

“独行快，众行远”，做企业不能有
吃独食的思想。全球化趋势不可阻挡，
新一轮全球化应“你中有我，我中有
你”“有进有出，有来有往”，这样才能
持续发展。

——远大科技董事长 张 跃

一流的企业需要一流的思想，一流
的思想塑造一流的企业。“小胜靠智，
大胜靠德”，做企业要始终坚守道德底
线，站在道德高地，既能赚钱又能守

“道”，这样的企业才是好企业。
——卓尔集团执行董事 卫 哲

养猪车间成养猪车间成养猪车间成“““无人工厂无人工厂无人工厂”””
本报记者本报记者 吴吴 梦梦

战略没有对错但有结果战略没有对错但有结果

战略没有对错，但战略总有结果。
中间会有雷达告诉你，这样可能走不下
去，或者这样走偏了。在实际中，放弃
比你想象的要更难一点，最怕的是已经
撑不下去了，却还要坚持。

——云米科技CEO 陈小平

战略方向就是业务选择、主战场选
择；战略逻辑就是怎么赢得这个主战
场，是对定位、策略、核心竞争力的思
考，也可以叫商业逻辑，就是怎么打赢
这个仗；战略行动是基于思考清楚以上
两个问题后，我们具体用什么关键的举
措去落地，去实现。

——海尔集团荣誉主席 张瑞敏

远程大脑 工作安排得明明白白

像新好科技一样，智能养殖
正在逐渐推动沧州生猪养殖产业
转型升级。

东光世江养猪场是一家经营
超过 10 年的企业，生猪年存栏
1000余头。企业负责人张世江每
天准时来到猪场，他掏出手机，
点开名为“猪立方”的APP，浏
览完 APP 安排的今日生产工作
后，开始给工人们分配任务。

“现在养猪太简单了，每天早
上，手机APP都会将一天的工作
内容安排得明明白白，并及时推送
过来，大家照着做就可以，再也不
用操心什么时候打疫苗、给哪头猪

用什么饲料了！”张世江笑着说。
张世江所用的APP是由河北

世窗信息技术股份有限公司开发
的一款生猪养殖管理软件，它就
是一个生猪养殖备忘录，依托大
数据，根据一猪一户口原则，按
照养殖户的录入信息，后台汇总
分析后，每天清晨定时向相关养
殖户推送每头猪的养殖工作，指
导养殖户实现科学养猪。

“我这儿有 1000多头猪，而
且种猪、仔猪、育肥猪等情况各
异。以前根据政府关于生猪养殖
一猪一户口要求，注射疫苗前，2
名工人每天早上光查阅养殖卡上

的信息就要 2小时以上，到了下
午也不一定能注射完。”张世江
说，“现在好了，哪头猪什么时间
需要注射疫苗，APP都给列出来
了，2分钟就能了解清楚……”

此外，每头母猪的生产周
期、每头仔猪饲料配比和养殖要
点、疾病的防治时间和用药等都
说得明明白白，帮助养殖户省下
了大把的时间和人工。

“当时，县里农业局推荐这款
产品时，我还有点犹豫，用了之
后感到对我们养殖户帮助很大，
现在碰到同行，我都会主动推
荐。”张世江兴奋地说。

巩艳坤在直播销售巩艳坤在直播销售

智能养猪工厂一角智能养猪工厂一角

养殖场废物无害化处理养殖场废物无害化处理


