
选择畜牧设备行业，
从某种意义上就是坐上了

“过山车”。
这是沧州市牧疆南北

农牧机械有限公司总经理
王振在创业之初就懂得的
道理，“其实这是一个生命
周期很短的行业，肉价波
动对我们行业影响很大，
许多企业甚至扛不过三五
年就销声匿迹了。”

但 2012年才成立的牧
疆南北，曾在专业比赛中
屡次捧回大奖，长期合作
的客户都是中粮股份、温
氏集团等行业巨头，还在
行业内率先推出现代化养
殖场建造交钥匙工程，引
领了行业新潮流。

就在几年前，公司经
历了一次“生死劫”。“我
的一个错误判断让公司短
时间内负债累累，陷入困
境。”提起那段往事，王振
仍难免自责。

齐心协力收拾好“烂摊
子”后，王振力排众议，决
定将公司全部“火力”集中
在新产品研发上。

研发的突破点就放在
动物需求本身，王振称之
为“知猪而置”。仔猪出
生、断奶、育肥阶段都需
要怎样的温度、湿度？怎
样做到猪舍与外部环境

“隔离”，始终保持适宜的
饲养环境？能否让这些移
动猪舍不对区域造成污

染，又能够将粪便等回收
利用？能否打造标准化、
装配式畜牧设备？

问题逐个击破的结果
就是，牧疆南北将农场建
设中的水泡粪道、装配式
钢构主体、养殖设备等实
现了工厂生产、现场装
配，农场建设装配率超过
60%，打造了围绕养猪人的
完整生态圈，为农场运营
者统一标准、统一体系、
统一管理提供有效保障。
原来一个5万头的生猪场建
设，或许需要数百人同时
施工一年才能完成，而牧
疆南北推出的快速农场，
只需要近 100人施工 3至 4
个月即可完成。

研发逐个击破问题

做企业需要运筹帷幄决胜千里的方略与气

势，需要仰望星空后的埋头苦干，更需要目标明

确后的精准发力

苦干巧干苦干巧干
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5微米拉开的距离

从 25微米到 20微米，
这 5微米的距离，让宝瑞
泰（沧州）包装有限公司
从模仿者一举成为行业引
领者。

宝瑞泰是一家专业生
产牧草膜及缠绕膜的企
业，生产的薄膜用于动物
饲料的厌氧发酵。在传统
的发酵方式中，黄曲霉素
无法代谢，成为影响食品
安全的一个瓶颈，而采用
牧草膜发酵的饲料从根本
上解决了黄曲霉素的隐患。

宝瑞泰从 2003年开始

筹备生产牧草膜，2007实
现产品批量销售。起初，
国内市场需求量小，认可
度低，公司一直把提升质
量放在首位。但随着国内
需求量大增，竞争逐渐加
剧，再不有所突破，就很
容易被淘汰。

这些又轻又薄的饲料
薄膜，想要减少一丝一毫
而又不影响质量，几十年
来都很困难。也正因此，
宝瑞泰认为减薄且性能提
升是牧草膜产品大势所趋。

在此前，行业内一直

以来的领跑者在欧美，几
十年来，公认的牧草膜厚
度都是25微米。

宝瑞泰把精力放在产
品轻量化的研发上，历经
两年时间不断试验、论
证，终于在全球率先推出
20微米的牧草膜，产品厚
度减少了 20%，性能却能
提高 30%，引得欧美等发
达国家企业纷纷效仿。

如今，在这一小众领
域，宝瑞泰的国内市场占
有率超 7成，日本市场占
有率超半数。

当机立断做“减法”

当河北天成药业有限
公司掌舵人王振刚宣布

“大输液”不再继续扩产
时，员工满是惊讶和不解。

那是 10年前的普通一
天。彼时的天成药业，刚
在历经几轮生死后创造了
辉煌，董事长王振刚口中
的“大输液”是当时天成
药业的王牌产品，已占据
国内市场半壁江山，在旁
人眼中，如果继续扩产，
必然会所向披靡。

2002年，公司六大产
品剂型全部通过 GMP 认
证，规模大、质量好、成

本低，天成产品的市场竞
争力迅速凸显，市场占有
率连年扩大，公司产品一
度供不应求。此后 10年，
公司年年有新项目上马，
年年有项目通过GMP认证。

但也正因此，作为产
业链中较为基础的“大输
液”，门槛越来越低，产能
趋于饱和，缺少核心竞争
力，再在这一赛道加码，
只会分散精力，削弱企业
打造核心竞争力的能力。

天成把目光瞄向注射
用过氧化碳酰胺。这一药
品从上世纪 90年代就开始

研发，但始终难有突破。
作为新的治疗手段，注射
用过氧化碳酰胺能为患者
创造除呼吸外的第二条给
氧通道，在抗击新冠肺炎
疫情中，天成捐献的这一
产品曾大展拳脚。

如今，公司正在开辟
产品应用的更多领域，如
手术中的低血氧症、胎儿
窘迫以及 ICU急救等。而
从地方标准的制定到两次
起草国家标准，天成药业
的这一产品已拥有发明专
利，在国际上也是独一无
二、备受瞩目。

有证傍身 未雨绸缪

结束了 2022 年中级经济师的考试，
张冉暂时松了一口气。

在过去的一年时间里，这位小女儿只
有两岁的二胎妈妈把大量“8小时外”的
精力用来学习充电。要知道，作为一名职
场妈妈，拥有一整段可以安静坐下来学习
的时间并非易事。

在备考期间，她每次都会排除“万
难”，准时守候在直播间。精讲讲义如何
详读，重要知识点如何做笔记，独家解析
考点的口诀和模型如何记忆……其认真程
度，绝不亚于高考冲刺。

支撑她坚持学习的动力，除了想要变
得更好的目标，更有来自人到中年的现实
压力。

在互联网语境里，“中年”二字自打
出来，总带了些身不由己的无奈。上有老
下有小的中年职场人，有着子女教育、房
贷、父母赡养、医疗的多重压力，而考证

成功后，职业预期带来的经济收益，显然
是最直接的“开源”方式之一。

从事人力资源管理的她比任何人对于
裁员、失业都更为敏感，“考证”成为她
让自己“保值增值”的优选项。

和张冉一样，许多需要兼顾家庭与事
业的中年人，正付出更多精力投身考证大
军。

备考一级建造师是王磊现在所从事职
业的要求。对于建设工程企业来说，要进
行资质评级，企业在职的专业人员数量是
重要标准。幸运的是，自己所在的企业非
常鼓励员工考证，这让“在其位”的他有
了更多拿下证书的自信。

无论是为了搭建职场晋级的通道，还
是为转换职业“跑道”做足准备，加入考
证大军的职场人都希望多一项技能傍身，
这既是他们对生活的积极回应，也是对不
可预知的未来的未雨绸缪。

科技创新科技创新
重塑生活重塑生活““接地气接地气””
素 心

刷下脸就能识别健康状态，一款人工智
能健康检测终端“心魔镜”，名片般大小的
电脑“树莓派”，让渐冻症用户通过眼球转
动和凝视，即可操作电脑，完成“眼动输
入”。

不久前举办的 2022 年世界互联网大会
上，一批分属于不同应用场景的“黑科
技”，令人眼前一亮。

这些大大提升人们生活便利程度的科
技，不仅普适性更强，价格也越来越大众
化。名片般大小的电脑只需几百元，这也就
意味着，它将来可以走进大部分有需求的家
庭。而照顾到少数群体实用需求的“眼动输
入法”，不仅站在了科技前沿，也与大众生
活贴得更近，成为不断推进日常生活革命，
更接地气的存在。

让高科技接地气，正成为当前科技创新
的重要方向。

可以说，以网络化、数字化和智能化为
标志的“第四次工业革命”，不仅意味着将
有更多的科技产品上天入地，更将进一步重
塑我们的生活方式，展示不一样的力量。

毋庸置疑，科技进步给日常生活带来的
变革是全方位的，它的成果不再限于解放劳
动力和满足某个需求痛点，而是致力于重塑
人们的生活方式，让科技潜入生活场景之
中。

比如自动驾驶。
作为国内较早开展自动驾驶载人测试的

城市之一，2019年10月，沧州就获得了百
度公司和云图科技有限公司颁发的中国北方
地区首批30张自动驾驶载人测试牌照。

在主城区自动驾驶的公交车不仅外观新
潮、行驶平稳，还能对周边复杂的车况、路
况及时处置。搭载了激光雷达、毫米波雷
达、传感器、摄像头等辅助设备的车辆，给
人满满的科技感，成为一种时尚生活方式。

不仅是自动驾驶这种可以直观感受到的
科技，在制造加工领域的“接地气”，也在
悄然开辟更宽阔的市场。

在过去的很多年，南皮县建枝铁路器材
有限公司总经理刘建枝就在为“机器换人”
发愁。动辄几十万元上百万元的设备需要专
业的编程人员，高级焊工一将难求，人员难
觅、机器闲置、小批量订单成本过高等一系
列问题日渐凸显。

直到国工信（沧州）机器人有限公司自
主研发的柔性焊接、切割工作站问世，刘建
枝才算卸下了心上的一块石头。这套设备哪
怕是从未接触过编程的工人也可以自主操
作，“傻瓜式”科技拉满了成就感，公司的
生产加工效率大幅提升，成本也相应下降。

国工信这套重复定位精度达到国际先进
水 平 、 获 2022 年 度 我 省 重 点 领 域 首 台
（套） 重大技术装备产品，也在一个月内拿
下了 300 余万元订单，让企业实现逆势突
破。

这些成果也许不像一些“国之重器”那
般闪耀，却具有不可替代的现实意义。

愿更多企业能在这种接地气的科技创新
中觅得商机。

在市场低
迷期“低能耗
生存”的职场
人，纷纷加入
新职业考证大
军，让自己在
“保值增值”
缓解职场焦虑
的同时，不断
拓宽职业发展
道路。
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考证选择注重变现

“家庭教育指导师”“绘本阅读指导师”
“儿童阅读指导师”“正面管教讲师”“鼓励
咨询讲师”……眼下，仅仅是针对如何提升

“妈妈力”的课程，就已经琳琅满目。
新兴市场的蛋糕却远不止家庭教育这

一块。
2021年3月，人社部、国家市场监管

总局、国家统计局发布了 18项新职业，
其中“碳排放管理师”“健康管理师”“营
养师”“对外汉语教师”等各类培训和证
书让人目不暇接。

在人社部官网上，特别开设了“职业
资格和职业技能等级认定证书查询”专
栏，以方便劳动者和用人单位通过官方渠
道查询职业资格和职业技能等级证书。目
前，准入类职业资格仅有 72项，其余大
量证件认定，都是职业技能等级而非职业
资格。现在市面上的培训，多是行业协会
或培训机构自行发证的，虽然可以证明能

力，有一定的等同效力，但并非准入类证
件。如某集团具有600多种证书的发证资
格，而仅是河北省内具有发证资格的机构
就超过100家。

这让培训陷入了相对尴尬的境地。
新行业也催生出市场对从业范围、相

关资质的认定，在考证热度一直居高不下
的求职市场上，证书似乎也成为求职者踏
入某个领域的一种资格。但选择考什么证
书，其实就是在选择机会，不仅要结合自
己的经验、优势选择，也要从考试难度、
考试成本、行业认可度等方面进行综合对
比分析。

对于中年职场人来说，不能变现或短
期不能变现的考证，还是要慎重选择。尤
其是，很多职业已经不是必须把证书作为
准入门槛。

这是市场发展的必然，公众也需及时
调整就业观念。

斜杠青年勇于跨界

一群不再满足于“专一职业”的生活
方式，而选择拥有多重职业和身份的多元
生活人群，在自我介绍时会用摄影师/漫
画师这样的斜杠来表达，“斜杠”便成为
这群人的代名词。

在中年职场人最爱的证书排行榜中，
注册会计师、一级建造师、中级经济师、
人力资源管理师、心理咨询师、精算师
等，都处于供不应求的状态，格外受考证
人群追捧。

但对于另一群人而言，考证背后自我
提升的成绩感和满足感，远超出了拿证本
身的价值，成为自我成长路上的一枚勋
章。

从鸡飞狗跳到母慈子孝，刘雯似乎跨
越了当妈妈的一个“坎儿”。从新手妈妈
的手足无措，到婆媳关系的磕磕绊绊，再
到夫妻关系的岌岌可危，有很多个瞬间，
刘雯感受到的除了失败就是绝望。

改变从学习开始。

被闺蜜拉着报名了家庭教育指导师的
课程后，她的生活开始了微妙的变化。亲
子关系、夫妻关系、家庭关系、与自我的
关系，因为自己心态的改变，一切都开始
慢慢向好。

“我不相信广告上鼓吹得天花乱坠的
就业前景，它能让我现阶段的各种关系有
好的改变，就已经是这些课程的最大价
值。”刘雯说。

但对于另一些考证人而言，考证不仅
带来了当下的收益和变现，也给了自己一
个全新的活法。

热衷健身十余年的王茜就是其中之
一。生二胎后，身体条件较好的王茜在
一家健身机构进行产后恢复训练，顺便
考了个瑜伽教练资格证。如今，她已经
辞掉从前忙碌但收入一般的文员工作，
将瑜伽教练作为主业。开一家自己的瑜
伽馆，已被王茜纳入人生的下一个“五
年规划”。
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