
培养“一根针捅破天”的单点专注能力

记 者：世窗信息是沧州首家在新
三板上市的企业，也是“专精特新”企
业、科技小巨人企业、高新技术企业。
但其实，世窗信息的业务早已渗透进我
们日常生活的方方面面。

王炳章：很多市民都用过“宝贝
计划”，这是我们开发的一套以疫苗
安全接种、疫苗科学管理为核心的整
体解决方案，不仅有效保证孩子及
时、安全接种疫苗，同时实现对疫苗
接种工作的风险控制与全程监管追
溯。可以说，这个方案解决了免疫规
划过程中的所有问题。自上线以来，
已经服务国内数千家基层疫苗接种单
位，覆盖数千万名适龄儿童，在 2016
中国创新创业大赛中荣获河北赛区一
等奖。

近年来我市的核酸采集工作也是世
窗信息的软硬件来支撑。沧州曾在疫情
最紧张的时候，创下两小时内完成 700
余万人核酸筛查的纪录，为高效实施精
准防控提供了依据。

如今，世窗信息的数字健康囊括了
数字疾控、数字妇幼、数字健康管理、
精神健康评估与干预体系、县域医共体

（医联体、健联体）健共体、平战结合
的疫情防控体系等。

以“数字精卫”为例，公司的精
神健康评估与干预体系，联合国内顶
尖科研院所和行业专家，基于海量精
卫健康数据、文献资料与临床科研成
果，建立了适用于中国国情特征的评
估干预模型和量表，通过建设心理服
务、诊疗服务、科研服务、精防服务
的多重体系，形成了心理健康和精神
卫生领域防、治、康、管、服的闭环
服务。不仅能为全人群、全行业、全
机构提供心理健康筛查、评估、干
预、随访、治疗全周期服务，还深度
融合大数据实现了可视化数据全流程
覆盖、软件硬件一体化、功能自选配
置化，可以为医疗机构、特定区域场
景提供精准智能硬件和整体解决方
案。

记 者：无论是数字健康还是数字
政府、数字乡村建设，都是一种数字科
技与服务领域的深度融合，而支撑其做
深做透的，一定是企业不断提升的核心
竞争力。

王炳章：是这样的。从创业之初，

我就告诉大家要培养“一根针捅破天”
的单点专注能力，而这个专注能力需要
对市场敏锐的观察。工匠精神的本质是
客户思维而非产品思维，是我们要思考
能给客户解决什么实际问题，然后再针
对这一问题进行产品的深入开发和持续
更新。

记 者：互联网公司挑战性极强，
永远在创业的路上。

王炳章：没错。越是深入，我们
就越能发现更广阔的市场。以数字政
府为例，我们要持续推动数字科技与
政务服务的深度融合，基于国家信创
战略，专注政务、审计、仲裁及教育
等行业所面对各种复杂的应用场景，
提供政务行业一体化解决方案；在数
字乡村建设方面，在农业农村业务与
互联网科技融合方向不断探索，以现
代信息技术为基础，为客户提供多元
化应用的产品与服务，为农业农村的
数字化升级改造和经济发展提供新动
力。

在万物互联的数字经济时代，我们
希望用数字科技不断赋能传统行业数字
化转型，做中国数字化服务的领跑者。

从河北世窗信息技术股份有限公司到世窗信息股份有限

公司，名称转变的背后，是公司以数字健康、数字政府、数

字乡村为重点，以数字智造、数字服务为支撑的战略转变，

是布局全国的决心与行动。

平均年龄只有28岁的团队，先后在杭州、成都、武汉、

郑州等地设立办事处，建立全国研发、销售及售后服务体系。

在充满易变性、不确定性、复杂性、模糊性的“乌卡时

代”，世窗信息正以坚持长期主义、持续创新的确定性，对冲

未来的各种不确定性。

““内卷内卷””的文旅局长的文旅局长
正打破营销的正打破营销的““墙墙””
素 心

真“卷”啊！
最近，各地文旅局长纷纷“出圈

儿”，有人素袍斗笠加身，仗剑走天涯；
有人在浩瀚草原牧场上，化身格萨尔
王；有人身披红斗篷变身侠女，策马驰
骋雪原；还有人变身古装侠客拍摄科幻
大片，零下20℃穿长裙代言，统统不在
话下。

无论颜值在线还是“谐星”出道，他们
把自己“豁”了出去，从幕后走向前台，为
家乡“花式”代言。

文广旅局长“出圈儿”，在四川已不
是首次。2021年，甘孜州文广旅局长刘
洪在高原山水间变装的视频就曾火上热
搜。去年4月，四川省策划推出“文旅局
长说文旅”系列短视频，涌现出眉山市

“功夫局长”王枫、仪陇县“播音局长”
胡润等一大批“网红局长”，向广大网友
展示了四川鲜活可触的特色文旅资源。

截至2022年底，四川省共有上百位
文旅局长参与拍摄“文旅局长说文旅”
系列短视频，110条短视频在全网播放量
超3.5亿次。

从幕后走到台前的文旅局长们，也
为当地带来了实实在在的红利。一位文
旅局长今年的“小目标”就是要为家乡
带货5亿元，这背后除了对当地经济的拉
动，还有庞大的就业市场。

2022年，带着“90后副局长”标签
走进公众视野的贵州省毕节市大方县文
体广电旅游局副局长吴姣姣在个人资料
中写道：宣传是为了引流，引流是为了
推动投资，投资是为了丰富业态，丰富
业态是为了推动经济发展。

这其实道出了文旅局长“内卷”的
初衷。

忙于“内卷”的文旅局长，也正在
打破旅游营销无形的“墙”。

互联网时代，人们的关注渠道发生
重大变化，抖音等直播平台的快速发
展，也促进了传统旅游营销推广方式
的转换升级，推动了旅游营销渠道的
变化。从这个意义上讲，各地文旅局
长通过“卷”自己，出镜拍摄短视频
宣传家乡，无疑是新颖的。

但想要旅游真的“火”起来，除了
仰仗网红局长们让“狂飙”流量可持
续，还要在“吃住行游购娱”等供给端
上狠下功夫，既要做好前端的“出圈”
工作，也要做好后端的“品控”工作。
只有当广大游客深入其中、身临其境，
享受到超预期的文旅体验后，才能将

“流量”变现成“客流”，大家才算
“卷”对了方向。

出镜代言很讨巧，练好内功更重要。
旅游目的地的打造是一个完整的系

统工程，涉及地方旅游目的地形象的培
育、维护、宣传和推广，涉及地方旅游
资源的开发和产业规划的实施，涉及地
方交通可及性的完善和公共服务的完
善，还涉及地方市场主体投资机构的培
育和产业生态的发育。

要以文塑旅、以旅彰文，推进文化
和旅游深度融合发展，要看当地的文化
是什么、优势在哪里，找到当地旅游业
发展真正的“流量密码”。

近年来，沧州坚持创新驱动，瞄准

“专精特新”培育行业“小巨人”，优化

服务为产业发展注入新动力，扎实推动

县域特色产业集群高质量发展

创新发力创新发力
助推助推““双链双链””融合融合
本报记者 吕 坤

新工艺托起“小巨人”

日前，在位于盐山县的国家级专精特新“小
巨人”企业、河北汇东管道股份有限公司机械化
流水线上，公司自主研发的无缝外护管保温弯
头、无缝外护管保温异径管等系列保温管件产品
正在加紧生产。

这是汇东采用新工艺生产的保温管件产品，
整体成型、外层光滑无缝隙，解决了传统工艺焊
缝易开裂的技术难题。

在集中供热行业，传统工艺生产的保温管是
一节节焊接而成的，受技术水平影响，难以保证
焊缝质量，易发生泄漏，造成安全事故。

为了攻克这一技术难题，汇东产生了研发外
护管为整体结构保温管的想法，并成立了“外护
管为整体成型的保温管件”专业研发项目组。历
时两年多，做了 19次试验，设备更迭了三代，
先后成功研制出无缝外护管保温弯头、无缝外护
管保温异径管等 12个系列近 50个规格型号保温
管件产品。产品投入市场后，不仅缩短了施工时
间，还极大提高了产品保温性能，延长了使用寿
命。

汇东管道公司的创新历程，是沧州市“专精特
新”企业成长的生动写照。沧州正在适应企业成
长需求，大力实施创新驱动发展战略，推动产业链
创新链深度融合，引导中小企业走专业化、精细
化、特色化、新颖化发展之路，通过打造一批专精
特新“小巨人”企业，形成推动中小企业高质量发
展的企业领军梯队。2022年，沧州新增国家级专
精特新“小巨人”企业21家。截至目前，已拥有国
家级专精特新“小巨人”企业 40家、省级“专精特
新”中小企业405家。

148项专利成就“领跑者”

在位于泊头的河北中泊防爆工具集团股份有
限公司科创成果展览馆，防爆手拉葫芦、防爆
锤、防爆活扳手……一项项专利产品，令人目不
暇接。

“这款防爆锤是我们 2021年获得专利的产
品，研发它的关键在于材料的创新，这款防爆锤
能有效防止工具与工作物相互摩擦、撞击时产生
可燃性爆炸。”公司总经理杨景华手中的产品，
目前已广泛应用于石油、化工、燃气行业中的易
燃易爆生产领域。

重视科技创新的中泊防爆，每年都要拿出
2000多万元用于科技研发和工艺改造，目前已
拥有专利技术148项。2002年至今，中泊防爆一
直负责修订、起草防爆工具国家标准。

秉承“科技赋能、创新强企”这一发展理
念，中泊防爆还专门成立了技术中心与工业设计
中心，现拥有技术人员 68 名。与北京交通大
学、河北科技大学等单位共建的安全工具产业技
术研究院，被省科技厅认定为省级产业技术研究
院。

作为泊头铸造产业集群的领跑企业，中泊防
爆以企业为主体的产学研用相结合的创新体系为
集群企业打造创新链提供了示范。

从“油头”到“化尾”

2月21日，在位于渤海新区黄骅市石化产业
聚集区的河北鑫海控股集团澳凯石化高端复合材
料综合体项目建设现场，塔吊林立，机器轰鸣，
一派忙碌景象。

公司相关负责人介绍，澳凯石化高端复合材
料综合体项目占地1100亩，总投资160亿元，与
去年 10月竣工的鑫海化工新材料综合体项目纳
入企业全产业链条中。投产后，公司年产值可达
1000亿元。

项目能够顺利开工建设，离不开良好的营商
环境。去年6月以来，澳凯石化高端复合材料综
合体项目的各项手续加速办理，各项要素保障有
力，促成了项目的如期开工。

随着化工新材料项目的竣工、开工，绿色石
化产业正从“油头”向“化尾”不断延伸，将加
速打通全产业链、进一步延链补链强链，这对打
造优质化工新材料基地具有重要意义。

渤海新区黄骅市坚持“项目为王”理念，坚
持科学规划，全面优化营商环境，把化工园区打
造为“主平台”，将五大功能区作为项目主要承
载地，秉持“布局集中、企业集群、产业集聚”
的原则，确定各园区主导产业，统筹项目摆放，
实现协同发展，并加快设施完善，大幅提升园区
安商稳商“硬实力”。与此同时，持续开展项目
提出了“主题日+基准日”活动，推动形成三级
联动长效机制，开展优化营商环境专项巡察，建
立了营商环境八条要求，建立了项目建设九项机
制，亲商助企、纾困解难。
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记 者：近年来，身处互联网行业
的世窗信息是否也感受到了发展的艰
难？

王炳章：2022年是我们感受最深的
一年，业务开展的速度和营收都一度出
现下降。

有人说，现在我们进入了“乌卡时
代”，意思是我们正处于一个易变性、
不确定性、复杂性、模糊性的世界里。
如何对冲这样一个时代带来的不确定性
呢？

首先我们对国家的发展充满信心，
对数字经济时代到来的大势充满信心，
对公司团队充满信心。

此外，我们要在快时代中下好慢功
夫，不投机、坚持长期主义。

还是以去年为例，我们除了营收下
降，其他都在增长——人员增长 2%，
研发投入增幅达到 39%，而且去年也是
公司产品线全面丰富的一年。

面对未来的不确定性，世窗信息有
自己的“方法论”，要实现企业的高增
长、员工的高成长，要拥抱客户、拥抱
新技术变革，要实现人才驱动、市场驱
动、产品驱动、创新驱动。

记 者：对于有创新能力的企业而
言，有更大把握能抓住经济低迷中“弯

道超车”的机会。
王炳章：21世纪是一个高度信息化

的时代。世窗的使命就是“打开世界互
联网之窗 铺设未来信息化之路”，从
河北世窗信息技术股份有限公司到世窗
信息股份有限公司，名称的转变，也印
证了我们“走出去”的坚定信心。

如今，世窗信息已在北京及杭州、
成都、石家庄、武汉、郑州等地设立办
事处，建立了全国研发、销售及售后服
务体系。在各个
领域，我们也都
联合领域内的顶
尖专家进行科技
攻关，做真正的
可以落地的信息
化解决方案。

记 者： 近
年来世窗信息不
断用新技术赋能
新场景，也不断
在更大市场领域
内开疆拓土。如
何在快速发展中
保持公司的稳定
性？

王炳章：一方

面，我们联合顶尖的科技力量、不断加
大公司内部的创新，以保证公司技术的
核心竞争力。如今，我们已经形成杭
州、石家庄、沧州三地研发的阵营，各
地凭借各自优势发挥自己的研发实力。
另一方面，我们将公司去中心化，打造
泡泡组织，进行小团队作战，内部孵化
让员工从任务完成者到经营者，不断完
成组织裂变，共同做大企业蛋糕，共享
企业发展成果。

对冲“乌卡时代”的不确定性

爬坡过坎提振信心爬坡过坎提振信心··对话沧州企业家对话沧州企业家④④

记 者：在世窗信息，我们看到自助
体检小屋、自助打印出生医学证明等很多
前沿的关于数字健康的产品与服务，这是
否是近年来企业主攻的方向？

王炳章：没错，数字健康板块是我
们的发展战略之一。近年来，公司正形
成“1+2+2”发展战略，即以数字健康
为核心，以数字政府、数字乡村为重
点，以数字智造、数字服务为支撑，为
用户提供便捷、高效、安全的数字化产
品和整体解决方案。

2022年 8月，我省首张自助打印的
《出生医学证明》在沧州市妇幼保健院签
发。这也是世窗信息的创新成果。这套
自助办理系统依托人工智能、大数据、
物联网、区块链等信息技术，对出生医
学证明申领流程进行全面优化升级，采
用“移动申请、线上审核、自助办证”

的创新模式，实现全流程规范化、无纸
化、智能化管理，通过“六码核验”确
保每一张证件的真实、有效、合规，解
决了以往申领过程中孕妇和申领人身份
难以有效识别、冒用身份申领等系列痛
点问题。

自助体检小屋，可以实现手机扫码
自助体检，体检数据可以直接上传、存
档，在分流体检压力的同时，建立每个
人自己的健康档案。

记 者：世窗信息正式成立的2004
年，沧州的IT行业大多是以贸易型为主，
创业初期的公司是如何定位找到“蓝海”的？

王炳章：我是误打误撞进入互联网行
业的，学的是化工机械，可一直在自学计
算机和英语。曾经参与化工厂的ERP软件
开发、去北京任职网络公司副总。在北京
的几年间，我接触到最前沿的信息和科

技，主导的网络公司做成了氯碱行业国内
第一家B2B电子商务平台。

社会发展到明天，必定是互联的世
界。而在没有边界的互联网领域，沧州
是可以让自己平稳起步的最好支点。于
是我毅然辞去北京年薪过 10万元的工
作，回沧创业。

经过多年探索，我把公司定位为中
国健康城市综合服务运营商，致力于为
公众健康及城市民生提供信息化解决方
案，为行业及公众提供移动互联网服
务、云计算和大数据服务。

对于企业而言，“从 0到 1”是最为
艰难的，也是竹子扎根的过程，不断探
寻企业的定位和未来走向。也正是因为
从一开始就定位在要拥有自主知识产
权，世窗信息才能在一次次的大浪淘沙
中逐渐绽放光彩。

“从0到1” 在互联网上寻找蓝海

稳经济 促发展 看行动

互联网企业永远在创业互联网企业永远在创业互联网企业永远在创业
———访世窗信息股份有限公司董事长王炳章访世窗信息股份有限公司董事长王炳章访世窗信息股份有限公司董事长王炳章
本报记者本报记者 何荣芝何荣芝 吕吕 坤坤 摄摄 影影 殷殷 实实

王炳章王炳章（（右一右一））


