
任丘市辛中驿镇以红白理事会任丘市辛中驿镇以红白理事会、、道道

德评议会推进移风易俗德评议会推进移风易俗

引领节俭新风尚引领节俭新风尚
弘扬孝老正能量弘扬孝老正能量
■ 本报通讯员 于翠雅 本报记者 张梦鹤

“这两年，通过红白理
事会的引导，大伙儿逐渐接
受了喜事新办、白事简办的
新风尚。前不久，有村民打
算给孩子办升学宴，听到消
息后，我和红白理事会成员
上门做工作，经过宣传引
导，没有大操大办，就一家
人简单吃了个饭庆祝，既温
馨又节俭。”来到任丘市辛
中驿镇东王团村，提起村里
愈发浓厚的文明新风，村党
支部书记刘亚志打开了话匣
子。

刘亚志说，文明村风
的汇聚，离不开热心肠的
红白理事会。东王团村红
白 理 事 会 由 村 子 中 有 威
望、热心服务群众的老党
员、退休老干部、老教师
等组成。红白理事会成立
后，村民有婚丧嫁娶会第
一时间登记报备。

早在 2010 年，东王团
村 就 自 筹 资 金 修 建 骨 灰
堂，村里人去世后一律火
化 ， 骨 灰 全 部 放 在 骨 灰
堂。在红白理事会成员的
宣传下，村民自觉响应火
化政策，东王团村实现了
火化率百分之百。

“修建骨灰堂既树立了
文明祭扫的风尚，又减少了
土葬带来的土地损耗，提高
了村内的耕地使用率。”刘
亚志说。

通过商讨，东王团村红
白理事会还确定了红白事操
办的统一标准。新办喜事，
成席总数不超过 20桌，每
桌标准不超过 300元。不得
多次宴请，不举办订婚仪
式。除亲属外，每户村民随
礼不得超过 50元。简办白
事，由红白理事会统一定制
花圈、确定数量，不送豪华
花圈、不摆大祭。办事儿
时，不燃放烟花爆竹、不成
席、不得请歌舞吹打等演奏
节目。

提倡厚养薄葬、生前尽
孝，几年前，在辛中驿镇党
委、政府的引导下，东王团
村还设立了孝善基金，由村
民、干部、企业家捐款4万
多元，用作基金本金。基金
的理财增值部分，用于表彰
孝老爱亲、善行义举模范。
每年年底，召开道德评议
会，评一评、议一议村里的
孝老爱亲事迹，推选、表彰
孝善家庭。孝善基金成立以
来，全村共推选出 32个孝
善家庭。目前，善行义举和
孝老爱亲行为已在东王团村
蔚然成风。

“红白事从简，提倡
厚养薄葬，人人都孝老敬
老……现在，陈规陋习在
俺村已少了踪影，大伙儿的
经济负担轻了，思想观念和
生活方式越来越文明。”刘
亚志笑着说道。

东王团村还只是辛中驿
镇以红白理事会、道德评议
会为切口，推进移风易俗的
诸多村庄之一。

乡村振兴既要塑形又要
铸魂，切入点就是移风易
俗。近年来，辛中驿镇把红
白理事会、村规民约等作为
提升文明乡风、推进移风易
俗的重要抓手，依规立德，
将移风易俗的内容纳入村规
民约，同时健全完善红白理
事会章程，让移风易俗有章
可循。

同时，挖掘身边的孝善
典型，引导各村设立孝善基
金、召开道德评议会，评选
孝老爱亲模范和善行义举典
型，利用基金理财增值部分
奖励孝行。

“通过充分发挥红白理
事会、道德评议会和孝善基
金的职能，我镇孝老爱亲和
善行义举的典型越来越多，
崇尚节俭、弘扬美德的文明
乡风越来越浓厚。”辛中驿
镇相关负责人表示。
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基层党组织基层党组织““主刀主刀””
切除陋习切除陋习““病灶病灶””
■ 本报记者 张梦鹤 本报通讯员 程一诺 王 伟

面对生活的磨难和坎坷面对生活的磨难和坎坷，，有人选择屈服有人选择屈服。。

但渤海新区黄骅市的但渤海新区黄骅市的““袖珍女袖珍女””赵重雪自强不赵重雪自强不

息息，，点燃生命的价值点燃生命的价值。。

先天身体残疾先天身体残疾，，身高只有身高只有11米出头米出头；；因为因为

患病患病，，长时间站立都很吃力长时间站立都很吃力，，步行十几米步行十几米，，更更

是不小的挑战……面对一道道坎坷是不小的挑战……面对一道道坎坷，，赵重雪赵重雪

没有向命运低头没有向命运低头，，反而在自强地探索中反而在自强地探索中，，走上走上

了了““指尖指尖””创业之路创业之路。。

将电商生意经营得红红火火将电商生意经营得红红火火，，不仅让她不仅让她

活出精彩活出精彩，，越来越自信越来越自信，，还萌生了带动起更多还萌生了带动起更多

残疾人的想法残疾人的想法——

梨香飘过大洋去梨香飘过大洋去梨香飘过大洋去
■ 本报通讯员 田俊荣 本报记者 张梦鹤

“现在镇里全面推行婚
事新办、丧事简办，促进
移风易俗。咱们党员干部和
村‘两委’成员要主动担
当，带头摒弃大办宴席和雇
用乐队、道士、舞狮等表演
活动。”参加完盐山县韩集
镇“五治融合”部署推进会
议，张村店村党支部书记史
彦廷风风火火召集起村“两
委”成员和党员干部，将移
风易俗的最新理念传递给
更多人。“与其人没了大操
大办、铺张浪费，不如在
老人生前多尽孝心、多送
关心。通过示范，尽可能
带动起更多的人加入移风
易俗队伍里来……”

在韩集镇后韩村，一场
促进移风易俗的村民代表大
会也是干货满满。会上，后
韩村不仅成立了红白理事
会，还结合工作实际，修订
完善了后韩村村规民约，制
定红白事简办标准。

张村店村和后韩村，还
只是盐山县韩集镇全面发挥
基层党组织作用，探索“党
建+移风易俗”模式的一个
缩影。

近日，韩集镇召开“五
治融合”部署推进会议。会
上，各村党支部书记纷纷签
订了《韩集镇党员干部和村

“两委”成员红白喜事承诺
书》，争做移风易俗的引领
者。会后，各村召开村民代

表大会，完善健全红白理事
会、村民议事会、道德评议
会、禁毒禁赌会、村民调解
会，制定切合本村实际的村
规民约。

充分发挥基层党组织的
主导作用，依托红白理事
会，不少村庄已制定贴合实
际的红白理事会章程，进一
步明确和细化礼金数量、招
待方式等标准，坚持按章办
事。

在 白 事 操 办 上 ， 村
“两委”成员和党员自觉带
头不大摆宴席，用大锅菜
和简单凉菜待客。提倡以
哀乐代替吹喇叭，不雇乐
队、不请演出。操办红事儿
上，带头控制婚车数量、办
事规模，一天办清。不雇乐
队、歌舞等娱乐项目，杜绝
低俗“婚闹”。倡导举行纪
念式婚礼、旅游结婚、集
体婚礼等新式结婚仪式，
自觉抵制盲从攀比和不良
习气。

“移风易俗，是面向陈
规陋习开刀的大‘手术’。基
层党组织担任‘主治医生’，
党员干部率先垂范，带头宣
传、倡导移风易俗文明新
风尚，在管好自己、教育
亲属的同时，可以影响身
边人，树规矩、立清风、
扬正气，推动乡村治理取
得实效。”韩集镇相关负责
人说。

瞄准土特产 借助网络寄乡愁

清晨 7时许，赵重雪就忙活起来。
阳光洒遍农家小院的每一个角落，习习
凉风中，她仔细挑选着要给顾客快递的
野菜。

忙碌中，手机还会时不时地“呼
唤”她。“老乡，给我发袋旱碱麦面粉。
咱还卖花馒头吗？”没有意外，又是客户
来下单了。

打理好野菜，赵重雪又紧锣密鼓地
打包起面粉。不一会儿，身后待发的快
递已码得比她还高。

……
像这样在销售、打包、快递土特产

品中度过一天，是赵重雪的创业日常。
33岁的赵重雪是渤海新区黄骅市黄

骅镇后苗村人。别看她年龄不大，却是
一位有着多年土特产品电商销售经验的
资深“达人”。

“我从小吃面花长大，当时就觉得，
这是咱黄骅的特产，货源充足，别的地
儿都没有，应该能开辟独一份市场。”多
年前，带着对黄骅面花的满满信心，赵
重雪开起了属于自己的淘宝店铺。

让她意外的是，开店没两天，没有
做推广，就迎来了第一个订单。一位定
居外地30多年的黄骅顾客，多年来，一
直想着家乡的这口面花香。

“收到货后，顾客别提多开心了，连
连说，可吃到咱黄骅的特产了，给了好
评，成了我的老顾客，一直到现在还不
定期买面花呢。”每每想起当时的情形，
她都开心不已。

口口相传，越来越多在外定居的黄
骅人，在赵重雪的网店订购黄骅面花，
尝到了久违的家乡味道。

“粉丝”群体愈发壮大，赵重雪又
积极搜罗起旱碱麦面粉、盐碱地野
菜、黄骅虾酱等舌尖上的美味，靠着
土、特、鲜征服更多人的味蕾。这两
年，她还在拼多多上也开了一家网店。

“现在我的顾客群体比较稳定，多是
在外居住的黄骅老乡。通过电商渠道，
咱这面花、面粉和野菜发到了全国各
地。”赵重雪说，这些带着浓郁家乡风味
的土特产品，于不少人而言，不只是一
份美食，更承载着浓浓的乡愁。

自强不息 劈开荆棘蹚网路

偶尔，望着后台的一个个订单，赵
重雪也会思绪飘飞——十几年前，她一
定不会想到，自己能走上这样的道路自
力更生。

赵重雪要强，高中毕业后，就明确
了目标，学一份技能，靠自己的双手生
活下去。

那时，虽然她想法不少，但选择并
不多。“我不能干体力活儿，最后学了计
算机，觉得虽然电子信息刚起步，但应
该有发展前景。”苦学勤练，没想到，因
为身体原因，一毕业还是“失业”了。
后来，在老师的介绍下，才在沧州市区

的一家影楼找了份后期制作的工作。
能靠自己的双手生活，赵重雪很开

心。但身体的限制，又不由让家人担心
起这个在外漂泊的老闺女。

“我不会用打印机，回来吧，帮忙打
打资料。”父亲一再劝她。

赵重雪又回到了熟悉的自家小院。
“早晨，只用一会儿就把资料打完，

剩下这一天就没啥事儿了。”家人有意照
顾自己，但她并不甘于此，便在网上发
了篇求职帖。没想到，正碰上一位急招
熟悉计算机操作人才的老板。

“那时我老板要做服装网店，急需会
打字、修图的员工。我跟他说了自己的
身体情况，他并不介意。”

自学上架商品链接、拍照、修图，
耐心地和顾客沟通……赵重雪非常珍惜
这份来之不易的工作，别人用一分力气
学习，她要投入两分精力。人家到点下
班，她要加班到深夜。

“同样的工作，别人做一个小时，我
做两个小时，久而久之，我一定会比别
人完成得更好。”她总是这样给自己打
气。

不过，她也坦言，这般自我加压，
其实是怕失去工作。“毕竟我的情况与别
人不同，那时我总担心，如果不能给公
司创造效益，就没有存在价值了。”

是压力，也是动力，这期间，就算
结婚、生子，她也没有放下这份事业。
迅速调整后，又激情满满地投身到网店
中。

本以为一切会越来越好，没想到，
命运再次跟她开了个“玩笑”——虽然
孕检多次检查，一切正常，但孩子还是
遗传了赵重雪的基因缺陷。成长中，不
光身高矮于同龄人，脊柱也有弯曲的趋
势。

停了风生水起的工作，带着孩子四
处诊疗，无助感侵蚀着她。“为什么命运
如此不公？”“孩子以后可怎么办？”那段
时间，她就像掉了魂一样。

可日子还得继续。母亲的含泪劝
解，孩子的治疗费也是笔不小的数额，
浑浑噩噩过了 3 个多月，赵重雪终于

“破茧而出”，重新振作起精神。
“全家人，能外出干活儿的都想着法

去赚钱，我也不能闲着。”一番考虑后，
她决定拾起老本行——开网店。这回，
她要自己创业当老板。

田间奔波 辛勤选品惠粉丝

经营网店，赵重雪再熟悉不过了。
但是卖啥好呢？

彼时，服装、日用品等网店的热门
领域，早已被人抢了先机，要是没有特
色，想要分一杯羹可不容易。而且进货
也需要本金，算下来，投资不少。

打量来、思量去，赵重雪把目光瞄
向了自家厨房——这麦香浓郁的面花，
可以自己蒸制，除了黄骅，别的地儿少
有。网上卖农产品的也不多，竞争还没
那么激烈。

虽然一切都是未知，但赵重雪还是

风风火火干了起来。
没想到，开店没两天，就迎来了第

一个订单。“有了订单，我和我妈就忙活
着蒸面花。没有几天，顾客就收到了，
反馈特别好。”一个好评，给了赵重雪极
大信心。

此后，她负责打理网店、母亲负责
蒸制面花，由于是纯手工制作，浓浓的
麦香吸引了越来越多顾客。随着订单增
多，后苗村的不少婶子、大娘们也蒸制
面花，向她供货。

那时，快递站点还没有向乡村延
伸，赵重雪只能骑着电三轮到镇上发快
递。有时候，就算只有一个订单，也要
来回跑上好几十里地，亲自送到快递站。

“有些顾客买来自己吃，不能耽误
了。有些则是企业到了年节发福利，一
下子，订单就暴增了。”在与顾客的交谈
中，细心的赵重雪发现，经常有人问她
销售的面花是不是来自羊二庄镇？

顾客有需求，她就有行动。一路打
听，她一一考察了羊二庄镇的多个面花
生产厂，寻找优质货源。

有人一看她的外形，并不相信她有
这么大的销售能力。还有人一听要网络
销售，觉得不太靠谱。被拒绝了，赵重
雪也不气馁，只是好言相商。

吃上了面花，不少顾客又馋起了黄
骅的旱碱麦面粉。为了寻找优质又优价
的好面粉，行动不方便的赵重雪，没少
在多个乡镇间奔波比对。

“有些面粉味道不纯正，我们肯定不
会卖。有些面粉价格贵，上了之后也卖
不动。”没事儿时，赵重雪就分析顾客反
馈和后台数据，从看似不起眼的细节
中，总结顾客的消费方向，提供最贴心
的产品。

快递寄产品，面花难免会出现磕碰
损伤。顾客找来了，她也不推脱。协商
着按损坏个数退款或是下次下单时多发
几个，和和气气地把问题解决。

由于产品优质、诚实守信，从她这
订购产品的顾客越来越多，不少人还成
了她家的铁粉。如今，在她的网店里，
夏季时黄骅面花的月销售额能达到 2万
多元，春节前，月销售额能达到四五十
万元。

直面镜头 直播带货讲故事

“老天剥夺了主播的身高，但是没有
限制主播的声高。家人们，想知道主播
为什么长得跟小孩一样？又是怎么走上
电商路的？点点赞，听主播给你们讲一
讲……”草草吃了口午饭，下午 1 时
许，赵重雪又马不停蹄地打开了手机直
播。

镜头里，她笑容洋溢、自信昂扬，
一边和打字留言的网友互动，一边讲述

着自己的创业故事。不一会儿，数据显
示，已有3万多人到访过她的直播间。

看着满屏点赞的“小心心”，赵重雪
更精神了。到下播时，已经是下午 4点
多。

抓住直播的风口，这两年，她开辟
了抖音的直播号，发段子、开直播，如
今已吸引了 30多万粉丝的关注。近期，
转战腾讯视频号，拉上家人一起直播，
面对镜头，已游刃有余。

“这两年网店的销量趋于平缓，现在
人们都喜欢看直播购物，更加直观、真
实。对我们来说，一部手机、一张嘴，
不用再费心修图，只需想好怎么留住粉
丝、介绍产品。”不断挖掘网络商机，赵
重雪努力抓住每一个风口。

自己的粉丝画像是啥样？哪些话题
更吸引人？怎么延长粉丝在直播间的停
留时长……为了让直播效果更好，赵重
雪没少学习。

“我的粉丝大多是五六十岁的老年
人，这和咱土特产品的消费群体不谋
而合。最早开直播时，想直播挖野
菜，平日里还直播制作面花，都是这
个年龄的人们爱看的。还有就是分享
自己的故事，也能获得不少中老年人
的关注。”

近两年，还有不少残疾人通过互联
网认识赵重雪，前来取经。每每这时，
她都会毫无保留地分享自己的经验和想
法。

“我时常想，如果当年不是我的老板
聘用我，也许我还在迷茫中摸索，或者
干脆依赖家人的照顾。现在我积累了一
些能力，也想把这份爱心传递下去。”赵
重雪说。

“欢迎有需求的残疾人朋友联系我，
我可以分享电商创业的经验和教训，带
着走上直播路。如果不愿意面对镜头也
没关系，可以来我们网店当客服，学习
后台运营。”她想法朴实，“我觉得不是
自己有多聪明，而是坚持了下来。坚持
自力更生，坚持找到适合自己的门道。
希望能通过我的个人经历，帮助更多残
疾人朋友在互联网上就业，让大伙儿靠
自己的双手养活自己。”

黄骅赵黄骅赵重雪重雪：：

“““袖珍女袖珍女袖珍女”””指尖创富指尖创富指尖创富
■ 本报记者 张梦鹤 本报通讯员 任振宇

清晨5点多，东光县找王镇果农吴广
林的梨园就热闹了起来。沉甸甸的梨果压
弯了树梢，工人们穿梭于清甜的气息中，
采摘、分拣、装筐，忙得不亦乐乎。

“瞧，俺这梨长得多好。”斑驳树影
中，吴广林随手扒开一个套袋的皇冠梨，
果子颜色金黄，散发着诱人的果香。咬上
一口，脆甜多汁。

吴广林种植梨树已有20多年，梨园里
除了皇冠梨，还有红香酥梨等新奇品种。

“现在100多亩梨园陆续丰收，每天，
我们要安排十几名工人在园里采摘，早上

5点多就开始了。”吴
广林说，梨园每天能收
获 1万公斤梨果。这些
果实耐储存、耐运输，深
受市场青睐。被客商运到仓库
后，经过分拣、包装、加工，已出口到
美国、澳大利亚等国家。

梨果丰收给吴广林一家带来经济效益
的同时，也带动了周边村民就业。管理梨
树、采摘果实时，梨园都会雇用当地村
民。吴广林按天支付工钱，让不少妇女在
家门口也能有份收入。


