
智慧管控 高速公路加上“安全锁”

2023年12月15日 星期五
农历癸卯年十一月初三

责任编辑 吴 梦
电话 3155703 邮箱 myjjtk@126.com P7智慧社会

ZHIHUISHEHUI

在出差中觅得商机，他进入
工艺玻璃产业创业。通过店铺
矩阵吸引流量，实现企业快速
出圈；优化供应链，开发仿瓷
玻璃，打开高端市场，实现国
内外市场双循环。河间小伙儿
唐华——

个人观点仅供参考

用短视频用短视频
讲活品牌故事讲活品牌故事
本报记者 吴 梦

智慧安监智慧安监智慧安监
给制造业给制造业给制造业“““治未病治未病治未病”””

本报记者 吴 梦

“加芯赋码”筑牢安全生产防线

企业要引入数字化协作方式企业要引入数字化协作方式

数字化时代，企业除了要创新工作
方式，更要引入全新的数字化协作方
式，借数字化工具，实现蝶变。

——香帅数字经济工作室创始人
香 帅

组织数字化的精髓在于用产品及服
务，连接人与生产力工具，并对数据进
行采集、加工、分析，进行安全的、智
能化的规模应用，以此让协作更高效、
决策更精准。

——阿里研究院副院长 安筱鹏

过去的企业，分工使得劳动效率最
大化得以实现，而在数字化时代，企业
更需要解决的是整体效率，当数字办公
模式越来越成为常态时，数字技术及数
字工具的涌现，为企业高效沟通与协作
提供了更多的想象空间。

——比亚迪董事长 王传福

数字化办公不是简单发布命令、布
置任务，而是一场价值共创的群策群
力，所有数据和文档记录在云端，汇聚
与会人的想法和建议，最终形成决策。

——攀升科技联合创始人 刘立鑫

给焊机装上芯片，实现生产管理规范化；特种设备生产实现远程管控，将风险
消弥于无形中；公路有了智慧安监系统，高速通行加上了一道“安全锁”。

物联网覆盖 实现安全生产远程监管

创新基于用户需求创新基于用户需求

企业想活得久须建立变革的文化企业想活得久须建立变革的文化

用自主品牌取得竞争优势用自主品牌取得竞争优势

近日，盐山县部分企业在电焊作业
前有了个“新动作”——扫码，这个操
作让大家感觉着实新鲜。

在河北尚恒管道制造有限公司高压
配管车间内，工人车宗超熟练地用手机
微信对着电焊设备上的二维码扫了一
下，在随后弹出的页面内填写相关作业
信息、签署安全承诺后，设备上的指示
灯由黄变绿，电焊机顺利进入工作状
态。这电焊设备上的二维码，源于盐山
县应急管理局推行的电气焊设备“加芯
赋码”。

盐山县有着“中国管道装备制造
业基地”之称，相关企业 2238家，从
业人员近 8 万人，从事电气焊行业操
作人员多，存在着操作人员无证上
岗、人员流动性大、违规作业难以被
发现、监管涉及多部门等诸多问题，
操作不当，极易引发火灾事故，风险

极大。
今年 8月，盐山县应急管理局在河

北省率先推出具有本地特色的“安保
焊”安全管理模式，即给电气焊设备加
装集成智能物联网芯片，并生成专属二
维码，持证电气焊工通过“安保焊”小
程序输入身份证号后，与持证信息比
对，验证通过后便可扫码开启设备进行
作业，而非持证人员会被系统“拒之门
外”，实现了“以码管机、以机管人、
以智管焊”。此外，扫码后还会弹出周
围环境安全确认和电气焊作业“十不
准”等内容，相当于对作业人员进行了
一次岗前培训和安全提醒，进一步增加
了作业安全系数。

目前，盐山县已登统 3000余台电
气焊设备，“加芯赋码”正逐步推进。
下一步，盐山县将继续扎实开展安全
生产大排查大整治，全力以赴筑牢安

全生产防线，以科技创新支撑安全生
产，以高水平安全保障高质量发展。

创业做加法

“大家好，今天我们如
约再次走进公司的生产车
间，现场学习一下各种茶
具的生产工艺，感兴趣的
小伙伴可以多多交流……”

12月 6日，河间小伙
儿唐华像往常一样走进车
间，举起手机通过直播，
向粉丝们现场讲解玻璃茶
具等各种工艺玻璃产品的
生产过程。

“我们公司建立伊始，
就将电商作为企业拓展市
场的重要渠道，现在更是
借助直播的场景带入，通
过生产工艺展示，拉近与
消费者的距离，实现了企
业的快速发展。”唐华边直
播边介绍。

唐华表示，公司电商
渠道初期主要对接各地经
销商，销售一些普通茶
具，并没有把多少资源放
在终端消费市场。“我们
在淘宝平台开设店铺，只
作为一个展示平台，没想
销售多少产品，不成想，
很快淘宝店铺就火了起
来，带动企业开始将资源
向终端消费市场倾斜。”

借助电商风口，唐华
开设了很多店铺。“我们通
过做加法，多开店铺，形
成店铺矩阵，布局产品
高、中、低端市场，吸引
了很多公共流量，帮助企
业在创业初期实现了快速
成长。”

经过几年探索，在做
好传统店铺的同时，通过
场景带入直播，唐华带领
公司实现了国内外市场双
循环，成为当地小有名气
的工艺玻璃制造企业。

出差中发现商机

说起自己工艺玻璃事
业为何成长得如此之快，
唐华连说没想到。

在进入工艺玻璃产业
之前，唐华做过多年的电
器电料贸易。在出差中，
商业嗅觉敏感的他发现，
商务宾馆中使用的物品大
多廉价，但玻璃和陶瓷产
品却很高档。同时，工艺
玻璃是家乡的优势产业，
适合创业。

此时，恰逢电商产业
快速发展，很多产业+电
商后驶入了快车道，玻璃
产品也十分适合电商渠道
销售。

天时+地利，让唐华
快速投入到新事业中。

不久，唐华通过阿里
巴巴平台，将产品推向全
国批发市场。同时，店铺
矩阵也为企业带来了众多
终端消费市场订单。正当
唐华带领企业在 C端和 B

端市场做得风生水起之
时，危机也在逐步逼近。

由于越来越多玻璃制
品企业进入电商产业，公
共流量被快速分流，让唐
华的店铺矩阵发展进入瓶
颈期，公司盈利能力也开
始不断降低。

为快速走出困境，唐
华开始带领企业转型。“我
们首先依靠公司的流量
池，推出定制服务；其次
转型直播电商，通过工厂
直播，打造消费者心中靠
谱的工厂店铺；第三是加
大外贸业务资源投入，从
传统外贸企业转型跨境电
商企业。”

场景带入直播，提高
了消费者的参与感，在体
验与互动之中，拉近了工
厂与消费者的距离，让唐
华的工厂快速恢复生机。
同时，公司开始打造超级
工厂，入驻阿里国际站，
主打俄罗斯等新兴市场，
也带动跨境电商业务快速
成长。

转型做减法

今年，唐华再次带领
企业转型，发力高端市场。

一 次 去 俄 罗 斯 考
察，让他看到了高端市
场的强劲潜力。“走进俄
罗斯超市，我们的产品
被 商 家 放 在 店 头 展 示 ，
是当地消费者生活品质
的象征，之前一叶障目
让我们失去了很大的市
场。此外，随着国内消
费不断升级，高端产品
市场也日益广阔，但业
内很多企业还在同质化
竞争，高端市场还有很
大发展空间。”唐华分析
道。

发力高端市场，唐华
首先做减法。他将 B端作
为主打市场，开始在电商
平台关闭多家店铺，将资
源向跨境电商和阿里平台
倾斜。

其次，将产品定位于
家居产品，通过优化供应
链，扩大高端产品资源投
入。同时，公司开始研发
仿瓷玻璃产品，通过仿瓷
玻璃占据高端市场。

此外，发力短视频销
售，通过场景带入，用不
同场景讲好品牌故事。“我
们正在研究和打造多场景
带入，通过不同场景故
事，让消费者如同追剧一
样爱上我们的场景故事，
进而打开高端产品市场。”
说着，唐华将镜头对准了
一款新产品。

品牌建设不是一日之功，要长期地
坚持。品牌工作是一把手工程，企业要
加大在品牌上的投入，用自主品牌取得
竞争优势。

——OPPO手机CEO 陈明永

在消费领域比技术上的厚积薄发更
重要的是打破思想上的局限和边界，而
这也正是新兴品牌的机会所在。

——顾家家居总裁 李东来
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创新不是盲目的，而是基于用户需
求，在用户的痛点上进行创新，助力企
业提高组织协同能力。

——上市公司协会会长 宋志平

产品创新最大的支撑力是技术研发
力和成果转化力。企业不能坐等新技术
的突破，需要主动出击，这源于持之以
恒的技术沉淀。

——华新水泥CIO 汤 峻

发展的本质是创新，也就是持续不
断地“创造性破坏”。企业要发展就要
紧盯用户需求，坚持用户导向的科技创
新，助力企业组织不断成长。

——立讯精密董事长 王来春

创新的核心在于产业链内不同的合
作者之间通过供需关系的互动来传递大
量的复杂信息，并且在技术和产品的开
发过程中不断地发现问题、解决问题，
不断迭代。

——北京大学教授 封凯栋

企业既然不能永续生存，那么它所
能作出的唯一努力就是想办法让自己活
得更久一些，就必须建立起变革的文化。

——心连心集团董事长 刘兴旭

企业的变革之所以艰难，原因就在
于，变革是一个系统工程，它涉及到战
略、文化、组织、机制以及资源结构
等。而大多数企业的问题在于，各要素
之间不一致，无法方方面面兼顾。

——博鳌亚洲论坛原秘书长 龙永图

企业变革最难攻克的就是长久以来
所形成的惯性，而在这个惯性当中，最
顽固的力量其实就是老板自己。

——搜狐公司董事长 张朝阳

在企业推动变革的时候，一定要保
证变革的力量，要有足够的能力、影响
力和理解力的人，同时也是变革愿望最
强的一群人来推动这个变革。

——喜马拉雅董事长 李 录

构建好变革的文化，企业才能用变
革的方式不断去激活自己适应外部的能
力，不断摆脱过去影响企业进一步发展
的负面因素，防止企业的固化和僵化，
才能够使企业不断地适应不确定的未来。

——莱生活联合创始人 薛伟斌

“加芯赋码”给电气焊操作上了
“安全锁”，同样，物联网技术也让制造
企业生产中的风险隐患消弥于无形。

走进渤海新区黄骅市临港经济开发
区北京生物医药产业园，一家企业的生
产车间正在按部就班地生产一种医药中
间体，公司负责人胡文秀发现手机上连
续收到两条设备检修通知。

“我们通过设备改造，实现生产设
备全生命周期管理。在每个特种设备上
都有数据终端，终端通过物联网与安全
生产监管部门连接，能实时检测到设备
的运行状态，相关设备达到连续生产时
数，系统会自动推送检修信息，提醒企
业安排检修；若出现运行异常，系统也

会自动预警，提醒我们尽快排查生产隐
患。”胡文秀将相关信息推送给母公司
安全生产部和企业设备科后，开始安排
设备检修事宜。

北京生物医药产业园物联网安全
生产监管系统由中捷浩翔软件科技有
限公司开发运营。浩翔公司一直致力
于物联网技术的研发，公司首先从民
用技术切入，通过物联网技术拓展居
民安防系统，在业内推出了先进的红
膜门禁系统，相关技术已在国内多个
城市应用。

在打开民用市场后，浩翔公司开始
进入工业领域。初期，浩翔只与北京生
物医药产业园内两家公司合作，经过实

践验证，得到周围企业认可后，快速实
现了园区全覆盖。

“我们扩大物联网技术应用范围，
通过终端设备实现了北京生物医药产业
园全覆盖，实时检测园区内特种设备的
运行状态，同时数据还会同步传送到安
全生产监管部门和公司数据库中。终端
从机器开始生产时，就自动上传特种设
备的运行数据，如连续生产时间、运行
状态等。通过大数据对比，系统能从不
断变化的数据海洋中敏锐地捕捉到异常
数据，经过分析后，报送给安监部门和
企业，提醒大家尽快排除异常，将危险
消除在萌芽状态。”公司总经理时超通
过模拟系统讲解道。

从居民生活到工业生产，现在数字
化安全管理场景日益多样化。

京沪高速 （沧州段） 全长 141 公
里，双向 4车道设计，是省内通行车辆
较多的高速路段。随着智慧安全监测系
统在京沪高速 （沧州段） 试验投入使
用，京沪高速路域通行环境加上了一道

“安全锁钥”。
“我们在京沪高速（沧州段）安装了

昼夜安全监测器，实现了高速管理智能
化。之前，我们都是通过视频和人工巡
检发现路上事故、事件，对事件的处理
往往有滞后性。通过大数据、人工智能
等数字技术进行智慧管控，打造了更为
精心的交通管理、更为放心的通行保
障，同时大大提高了我们对突发事件的
反应时间和人工效率。”河北高速集团京

沪分公司稽核管理中心经理王博介绍道。
随着数字化安全管理场景日益多样

化，智慧管理平台需求日益凸显。智慧
管理平台是一种基于先进技术的智能化
管理平台，其特点主要是数据可视化、
分析智能化、业务自动化等。

首先，智慧管理平台通过对各种数
据进行自动采集分析，并将分析结果以
直观的图表形式展示，使管理人员可直
观地了解企业运营情况，为决策提供数
据参考和支持。

其次，智慧管理平台基于大数据和
人工智能技术，结合行业特点和管理需
求，可自动化地对各项业务进行分析，
提出优化和改进方案，帮助企业高效进
行业务管理。

此外，智慧管理平台还可以通过自

动化流程和规则引擎，帮助企业在各项
业务领域实现自动化和系统化管理，提
升工作效率和质量。

总之，智慧管理平台作为一种新型
的管理工具，具有广泛的应用范围。在
工业制造、物流运输、金融投资等领
域，智慧管理平台可帮助企业进行各项
业务的自动化管理和优化，提升运营效
率和质量。在政府机构、公共事业、医
疗卫生等行业，智慧管理平台亦可帮助
提升服务质量和管理水平，增强社会服
务能力。

医药中间体智能化生产医药中间体智能化生产
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