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花费 4400元，市民郭丽
在机构“一对一”的指导
下，完成了女儿高考志愿的
填报。至于有多大的把握不
浪费分数，她自己心里也没
底。但是起码，她觉得买到
了“心理安慰”。

和郭丽一样，多数的考
生家长都刚刚经历过焦虑和
纠结。很多家长几个月甚至
一年多穿梭在网络平台各大
直播间，听取各类主播的高
考志愿填报分析。有的甚至
排队付费连线主播咨询，但
咨询过后，又觉得“有帮
助，但似乎不是很大”。

选学校、选专业，作为
一门专业知识需求量大的学

问，对于普通家长来说，确
有必要借助工具和咨询。也
因此，高考志愿填报指导的
机构和“规划师”也应运而
生。

孙静的儿子今年高考取
得了理科 600 多分的成绩。
对于一向成绩稳定的儿子，
孙静对他的规划一直是出国
留学，也为此，她花费数万
元找到专业机构进行志愿填
报。

某机构工作人员表示，
前来上门咨询的考生家长
中，不乏对院校、专业、孩
子特长并不了解的家长，跟
风做个高考志愿填报的咨
询，花钱请陌生人用几分钟

输入信息、用大数据筛选出
院校和专业偏好，半个小
时，考生的志愿就填报好
了。而一些机构为了提高效
率，对高考志愿填报的要求
仅仅是“有学上就行”。

市面上的高考志愿填报
机构，鱼龙混杂。正规的机
构和填报师深耕行业多年，
不仅能精准给出报考方案，
还能结合学生性格和能力选
择专业，甚至连后续考研、
留学或者就业的方案都规划
好。然而，有些机构的咨询
老师甚至自己学历和专业水
平都十分有限，可能只是通
过一两个月甚至三五天培训
的“速成”填报师。他们在

一年一度、只有几天的“创
收期”中，服务时间越短的

“流水线”无疑越能赚取更多
利润。

业内人士提醒，由于每
年高考的考生数量、院校的
招生计划数、考生的选择倾
向都不同，同一个学校的录
取分数线可能会有变动，且
变化幅度不可控、不可测，
于是，不少机构大力宣传

“大数据志愿辅导”，但归根
结底，都是沿用前两年的分
数、位次进行估算，这些信
息在省教育考试院提供的招
考资料和志愿填报系统中都
能查到，本质上并非“高科
技”，也不存在“信息差”。

上一堂上一堂
高考后的消费课高考后的消费课

素 心

“考驾照 3200 元、手机 8500
元、旅行8000元至10000元、配眼
镜3200元、衣服2000元、笔记本电
脑 5500 元、学费和生活费 15000
元、其他补充准备3000元……”

高考结束后，不少家长在社交
平台晒出孩子的心愿清单。满足这
些心愿，需要真金白银的支出，让
很多家长直呼“接不住啊”。

对于孩子来说，紧张的考试后
放松一下，适当消费本无可厚非，
但这个前提是，适度。

高考后的这个暑假，也有许多
考生选择了去打工、体验生活。一
个暑假的磨砺，考生应该能初尝工
作的艰辛。在这样一个假期，为考
生上一堂高考后的消费课，也成为
这个消费季的刚需。对于还没有过
多社会经验和理财经验的学生来
说，引导他们拒绝攀比、理性消
费，传递勤俭节约、合理消费的理
念和价值，能帮助他们更好地奔赴
新的征程。健康积极的消费观，将
使他们受益终生。

需要上消费课的，还有家长。
每年高考，不少家长比考生还

期待或焦虑，他们希望有所行动，
为孩子最后的冲刺助一把力。正是
考生家长的这种心态，让每年高考
期间，高考经济都能实实在在地火
上一把。商家也闻风而动，抓住高
考经济的商机，大打“高考牌”。

“考前状元餐”“黄金文昌笔”“旗开
得胜”确实能给严肃紧张的高考带
来一些轻松与喜庆，但一些消费乱
象也值得警惕。

为高考祈福的各种配饰、各种号
称“助力高考”的保健品，也让一些
考生家长陷入盲目消费的怪圈。

摆正心态、消除焦虑、冷静应
对、增强防范意识，是考生和家长
需要共同面对的课题。尤其是对于
初入社会的考生，他们在这波关于
高考的消费热潮中，可以真正独立
地思考、面对以及做出选择，向成
为一个为自己的选择负责的社会个
体更进了一步。

作为伴随互联网发展成长起来
的一代，他们相对拥有更广阔的视
野和更丰富的技能，对于消费的认
知更为多元化和理性化。他们会认
为“自由行好过跟团游”，会清楚

“电子产品首选性价比”，也会提醒
自己“趁假期多学点一技之长”。在
面对大额消费和自我选择时，很多
初出茅庐的“00后”，表现令人欣
喜。

这是一场消费体验，更将是一
场很好的消费启蒙教育。在这场

“高考经济”消费中，没有“正确答
案”，也没有“人生公式”，他们将
在直面诱惑和选择中塑造着自己的
消费观，分配着不同事件在人生中
的位置，也将收获一种真实的人生
初体验。
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111 毕业“仪式感”拉动消费

高考结束，“卸下重担”的

考生们迎来最放松的暑期生

活，也成为消费主力军。购置电

子产品、考驾照、毕业旅行……

他们正在用自己的方式掀起暑

期消费热潮。
自主知识产权 传统产业的底气

推动科技创新推动科技创新
沧州企业后劲十足沧州企业后劲十足
本报记者 吕 坤

“““高考经济高考经济高考经济”””升温升温升温
“““迷雾迷雾迷雾”””中更需理性中更需理性中更需理性

本报记者 吕 坤 摄影 殷 实 新兴产业 突破“卡脖子”技术

在位于临港经济技术开发区的爱彼爱和新材
料有限公司，董事长田雷正向客户展示一款气凝
胶产品。在 1000℃火焰炙烤下，这款产品无损
坏、不燃烧，即使用脸贴近背面也感受不到炽
热。但如果是普通的玻璃纤维毡，没有气凝胶的
前提下，0.1秒这块毡子就可以被烧穿。

气凝胶是纳米级新型材料，被称为绝热材料
领域的“隔热王者”，具有高效吸附、耐腐蚀等
特性，但生产成本高、实现应用难度大。

爱彼爱和瞄准了这片新材料领域的蓝海，通
过当地工信部门搭桥，与同济大学组成联合研发
团队，每年投入近3000万元，历时6年多，经过
上百次试验，最终研发出低成本的新型卧式超临
界工艺系统，开发出多个系列气凝胶产品，应用
于动力电池防护、工业管道及设备节能等领域，
不仅大大降低了生产成本，而且生产效率提升5
到10倍。

特种气体是现代工业的重要原料。电子特种
气体，则是芯片等电子工业产品制造过程中的

“血液”，也是芯片这一微观世界“大楼”的“楼
板”和“金钟罩”，其质量直接影响到芯片的精
度和性能。长期以来，电子特种气体由于产业壁
垒高，国内部分相关产品虽然在细分领域具有一
定优势，但和国外龙头企业相比仍有较大差距，
进口依赖度高。

在位于临港经济技术开发区的沧州华宇特种
气体科技有限公司，总投资 5.93 亿元的年产
5000吨电子特气项目，将成为全国单套最大硅
烷生产装置，产品广泛用于薄膜晶体管、液晶显
示器等诸多领域，进一步加速我国电子级硅烷气
的国产替代化进程。

特色产业 多元业态做精做优

“松弛感”和技能提升带来商机

7月 8日上午，沧州市中
心医院近视治疗诊区，大夫
正在为摘镜人员做摘镜手术
的术前检查。等候区，坐满
了前来“摘镜”的高中毕业
生。

在“摘镜”前，需要经
过严格、科学的系统检查，
排除手术禁忌症，符合手术
条件的，才能根据检查结果
严格制定个性化的手术方案。

高考结束后，“摘镜”成
为许多有近视困扰的学生们
的“必选项”。一位医生表
示，前来“摘镜”的考生较

去年同期增长了约 20%，最
多的时候一天近百人。对
此，医院也出台了相关政
策，为应届高考考生提供减
免优惠。

除了“摘镜”，“轻医
美”也成为不少毕业生的选
择。割双眼皮、纹眉等正被
越来越多的考生和家长所接
受。

考驾照，也正成为大多
数高考毕业生的一项“必修
技能”。在最长的暑假拿下
驾照，也成为不少考生给自
己的“成人礼”。驾校也纷

纷推出各种优惠，除了拿准
考证报名优惠外，有的还会
送行李箱、耳机等礼品。在
驾校模拟训练室、训练场，
大多数学员都是稚嫩的面
孔。

高考结束后，来一场说
走就走的“毕业旅行”成为
诸多毕业生犒劳自己的一种
方式。

填报志愿前的几天，高
考生刘硕 （化名） 就同小伙
伴一起，跟旅行团来了一趟
海边游。志愿填报后，她又
在筹划和同学们的一场 7到

10 天“说走就走”的旅行，
她们想自己规划行程路线，
众多网红线路成为首选。

多家旅行社工作人员都
表示，近日来，前来咨询暑
期旅行线路的毕业生和家长
开始增多。

7月 6日晚上 20点左右，
位于华北商厦的一间“密室
逃脱”门口，等候着十余位
顾客，他们中大多数都是考
生。平日里，电影、桌游、
剧本杀、密室逃脱、户外运
动，也给学生们带来很大的

“松弛感”。
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一款杯子，倒入不同液体呈现不同颜色；一
款罄鸣杯，轻轻撞击后，清脆悠长的响声长达
30余秒。在位于河间的尚德玻璃博物馆，各式
各样的玻璃杯让参观者目不暇接。

作为中国耐热玻璃行业第一家上市公司，河
北明尚德玻璃科技股份有限公司已成为集工艺玻
璃制品研发、设计、生产销售于一体的现代化企
业，产品覆盖十几大类、1000多种规格，拥有
国家专利150余项。

明尚德是河间工艺玻璃产业发展的一个缩
影。河间市工艺玻璃制造产业源于 20世纪 70年
代，有着深厚的文化传承。随着经济社会的快速
发展，由最初的分散加工到规模生产，由贴牌代
工到拥有自主品牌，由主攻国内市场拓展到国际
市场。

中国毛刷千千万，河北青县占一半。
7月 6日，在位于青县美妆文化产业园内的

一家毛刷制造企业，工人们正加紧生产出口国外
的高档化妆刷。企业负责人说，产业园投资 4.4
亿元，从开工建设到运营，只用了一年的时间，
他们作为第一批入驻园区的企业，享受到了当地
政府在产品设计、原材料集中采购、电商资源整
合等方面的全方位服务。

青县是“中国化妆刷之乡”，全县注册化妆
用具企业200多家，每年约4000万支化妆刷从这
里走向世界。为改变全县美妆用具企业分散现
状，青县从去年开始规划建设了总面积6万平方
米的美妆产业园项目，可吸纳 10多家美妆用具
生产企业和130多家电商企业入驻。

买数码“三件套”、考驾
照、摘镜手术、做医美、同
学聚会、毕业旅行……

随着高考的结束，许多
考生和家长都开始利用假
期，添置装备、培养技能，
为未来的新生活做好准备。
这既是一种消费，也正成为
考生走向未来人生的“仪式
感”。

高考刚一结束，高三毕
业生李萌 （化名） 就被父母
带着去选购手机。在对比了
众多新款手机后，李萌选择
了 4000元的国产机，既能够
满足日常使用需求，也在父

母的经济承受能力范围内。
沧州市华北商厦有限公

司总经理胡玉华表示，高考
季遇上“6·18”，华北商厦三
店的手机、平板、电脑等电
子产品整体销售数据显著增
长。与 2023年同期相比，目
前手机、电脑类销售同比上
升 121%，其中，华为手机较
去年同期销售增长 74%、联
想电脑较去年同期销售增长
69%、荣耀手机较去年同期
增长 5%。国产品牌受到越来
越多年轻人的青睐。

而 比 起 追 求 品 牌 和 价
格，暑期消费也趋于理性，

大家更注重实用性和性价
比。店员也会为消费者提供
选购意见，比如笔记本电脑
可以结合自己的实际需求，
如果学的是文科类专业，推
荐使用“办公本”或“轻薄
本”，可以满足日常学习需
求。如果是设计类专业，才
推荐使用“专业本”。通常，
电脑销售要等到开学前半个
月才迎来高峰期。

胡玉华也表示，“6·18”
促销后，华北商厦已经针对
毕业季推出相应的电子产品
类优惠促销活动，将持续到
7月底。而 8月中下旬，箱包

等商品采购高峰也即将到
来。

不知不觉中，关于考试
有了越来越多“仪式感”。在
中高考前，不少甜品店和花
店忙得脚不沾地。李莹 （化
名） 经营着一家甜品店，为
了应对考试季，店里推出了

“毕业季专享”系列甜品，满
是祝福又俏皮可爱，价格在
二三十元到上百元不等，销
量令人满意。而旗袍、向日
葵等的销售也因“旗开得
胜”和“一举夺魁”的谐音
而备受青睐，相关店铺也迎
来了销售高峰。

近日，在盐山县鑫泰管道科技有限公司车
间，工人们正紧张有序地作业。车间这条生产线
生产的钢管产品，广泛应用于石油、化工、电
力、供热输送等行业，畅销全国 26个省市自治
区，并出口欧美、中东等 11个国家和地区。公
司具有完全自主知识产权的生产线，两项科技成
果获评河北省科技成果评价证书，跻身国内领先
行业。

管道装备制造是沧州的传统产业，在转型升
级的过程中，自主知识产权成为强有力的底气。

在盐山县望树镇沧州华祥塑业有限公司，看
上去洁白无瑕、摸起来“温润如玉”的一小筐塑
料管件，可以卖到上万元。“产品原料 PVDF
（聚偏氟乙烯）被誉为塑料中的‘软黄金’，其加
工工艺难度大，价格是普通材料的 15倍以上。
正是凭借这一产品拥有的27项专利，‘华祥’成
为北方第一家生产高端工程塑料的企业。”沧州
华祥塑业有限公司相关负责人介绍。

如今，盐山县拥有管道装备制造业企业
2200多家，规模以上管道装备制造企业 120余
家，2023年实现营业收入近300亿元，产品远销
欧美、中东等 40多个国家和地区。全县管道装
备产品达 21大类、2400多个品种，年加工能力
1000万吨，形成了核电火电风电、输油输气、
市政管网、整机装备四大产业链条，产品国内市
场占有率40%，实现了管道装备制造业向全产业
链延伸……

传统产业开始转型、新兴产业动力十足、
特色产业后劲儿十足……近年来，我市因地制
宜发展新质生产力，推动科技创新，赋能高质
量发展。

高考后的高考后的““松弛感松弛感””带来商机带来商机
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