
地处渤海新区黄骅市的鑫海化工
集团有限公司也正尝试使用大模型。

鑫海化工与百度智能云合作，引
入的化工领域大模型项目正在顺利推
进中。目前，相关大模型进入个性化
定制阶段，预计今年11月底投入试用。

鑫海化工作为省工信厅确定的大
模型试点企业之一，近年来随着企业
数字化生产的不断提高和生产规模不
断扩大，企业职工培训和安全生产等
问题制约企业快速发展，急需引入化
工领域大模型来快速推动企业实现转
型升级。

“注意，注意，作业厂区内有人

违反安全规定没有佩戴安全帽！”鑫
海化工安全管理智能指挥中心内，安
全风险实时监测与应急处置系统监测
到有工人没有按规定佩戴安全帽，立
刻发出安全预警。同时，值班人员立
刻通过实景地图寻找违规人员，通过
物联网通知违规工人戴好安全帽。

“大模型投用后，通过大数据、
云计算等技术，我们可以快速发现并
消灭安全隐患，实现生产安全隐患源
头管理和生产过程风控数字化、可视
化管理。”鑫海化工集团大数据智能
中心副主任张震说。

为此，在 15 个推荐应用场景

中，鑫海化工首先选取了智能培训和
智能巡检两个大模型。目前，鑫海化
工已将部分数据传给百度智能云，他
们正通过相关算法应用，为鑫海化工
预定的大模型进行定制优化，预计今
年 11月底可投入试用。鑫海化工希
望通过两个大模型的使用，能快速提
升企业的安全生产管理能力，推动企
业实现转型升级。

将安全隐患消灭在萌芽状态

22万多家外商抛来橄榄枝万多家外商抛来橄榄枝

““伟浩伟浩””的魅力的魅力
为啥这么大为啥这么大
本报记者 吴 梦

保障生产安全保障生产安全、、实现交通智能化实现交通智能化、、研发时尚食品研发时尚食品————

沧州企业试水大模型沧州企业试水大模型沧州企业试水大模型
本报记者 吴 梦

大模型是指机器学习和人工智能领域中的一种模型架构。与传统的小模型相比，大模型更能够捕
捉到数据的细节及其复杂的特征，因此在处理复杂任务上有明显优势。

大模型的应用非常广泛，在自然语言处理领域中，大模型可以用于机器翻译、文本生成、对话系
统等任务；在工业生产领域，大模型可以用于理化分析、目标检测、图像生成等工作。今年，省数据
和政务服务局与华为、百度等企业合作，推出15个场景与29款大模型供企业使用。
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交通大模型与县域城市“跨越时空的握手”

日前，“助力区域经济高质量发
展·交通大模型赋能县域经济新质生
产力创新应用研讨会”在河间市召
开。研讨会上，大家共同探讨交通大
模型在县域城市的应用场景、路径和
前景，为当地城市创新高质量发展建
言献策。

其实，早在今年3月份，基于百
度智能云全新的大模型技术，河间市
就已开展了城区全域的动静态交通治
理。

近年来，河间市城区快速扩展，
随着城区车辆保有量的快速增长，东
西方向的早晚交通流潮汐现象明显，
同时中心城区停车供需矛盾突出。如
何在空间优化提升有限的情况下，提
升城区的道路通行能力和停车泊位的
供给量，成为河间城市动静态交通面

临的难点，亦是大部分县域城市存在
的问题。

为快速提升河间城区动静态交通
治理能力，百度智能云交通行业专家
深入分析了河间城市交通的时间规
律、地域特点、基础设施情况等经济
社会环境，结合河间市交管和城管部
门开展的综合缓堵工作，以复杂路口
改造为起点，以人工“AI信控+交通
组织工程”双轮驱动，运用大模型技
术及多种交通优化策略和管控措施，
综合道路通行流量变化，实时动态调
整信号优化方案，并配合道路调整等
交通组织设计，有效缓解了路口拥
堵，提升了路口通行效率。

针对河间城区汽车保有量与泊位
供给的矛盾，河间市引入高位视频技
术，在停车泊位数字化管理的基础

上，通过实时收集泊位数据，并与百
度地图实现无缝链接，推出了中心城
区泊位一张图系统，实现了城市中心
城区停车导航的车位级精准引导、科
学规划、智能调度和高效利用。

与此同时，河间市还引入雷达
监测和真值验证技术，实现了车道
级、分钟级的路口车流量精细分
析。依托这一强大的数据分析能
力，城区骨干路网的红绿灯动态自
适应信号配时系统得以建立。系统
通过实时数据与互联网大数据的深
度融合，推动了路口从传统的“车
看灯”向“灯看车”的智能转变，
助力河间构建了全城六纵六横的城
市出行智能绿波网，提升道路通行
效率，减少居民在途时间，推动河
间交通运行系统的智能化跃升。
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位于盐山县的沧州伟浩
管道科技有限公司，转型跨
境电商，率先在业内建起管
道产品出口一站式采购平
台，并提供了产品智能报
价、数据查询、物流跟踪等
服务，吸引来了2万多家外
商。

如今，他们又在打造沧
州优势产品集采中心，将引
领沧州优势制造企业一同出
海。

管件图纸一分钟自
动生成

选择产品、筛选规格、
输入材质和数量等数据，不
到1分钟时间，一张管件图
纸就新鲜出炉了。日前，在
地处盐山的沧州伟浩管道科
技有限公司，设计人员刚刚
完成一份出口订单的设计。

看着快速生成的图纸，
公司总经理张小伟笑着表
示，以往设计一张图纸，需
要设计人员通过 CAD软件
一笔笔画出来，至少 30分
钟，现在通过图纸生成器，
不到1分钟就能完成，工作
效率大大提高。

“公司通过推行产业+
互联网战略，将智能制造推
广到企业管理各环节，以收
录的管件生产大数据为基
础，在智能制造系统中推出
图纸生成器板块，生成器同
时向下游客户开放，客户可
以根据自身需求，通过生成
器客户端输入相关数据，自
主设计产生相关管件图纸；
在完成产品的定制设计工作
后，图纸数据将传输到公司
的生产车间，再由车间安排
生产。之前公司与客户间进
行一两个数据的沟通，常常
要花费数小时，现在工作变
成了简单的数据，轻轻点击
鼠标就可完成。”张小伟兴
奋地说。

大数据不仅让设计环节
简单化，也让伟浩公司的产
品报价、数据查询、物流跟
踪等服务更加便捷化。

变身跨境电商

说起企业的变化，张小
伟直言公司的跨境电商战略
功不可没。

依托盐山管道装备产业
优势，伟浩公司在传统外贸
市场做得风生水起之时，张
小伟突然带领企业快速转型
跨境电商。

原来，就在伟浩公司业
务量快速增长时，张小伟却
发现了其中的危机。

“越来越多的客户进行
多样化采购，在我们公司意
向购买一款钢管的同时，还
需要去其他地方寻找法兰、
三通等产品，国外客户找货
相对困难；同时，较长询单
周期，让我们丢单情况也逐
渐增多。”张小伟有些无奈。

危机中，张小伟却看到
商机。

为了打通供应链，解决
国外客户找货难题，伟浩公
司从 2015年开始在业内率
先推出线上管件产品一站式
采购平台。平台以盐山管件
集群为基础，整合了设计、

生产、贸易、物流等企业入
驻，将找人、找货、找物流
一键打通。

“一般平台上线后，要
经过一段时间的客户试用，
才能逐渐完善并开始快速推
广，因此在前期，我们对平
台业务量没报多大期望。”
张小伟说。

出乎张小伟意料，平台
上线后，很快受到上下游企
业欢迎，沧县、孟村等周边
县市的供应商也慕名前来。

“上线第一年，我们公
司 的 销 售 业 绩 就 增 长 了
20%。”张小伟笑着说。

“我们依托一站式采购
平台，还推出了智能报价、
数据查询、物流跟踪等服
务。”张小伟快速处理着一
张外贸订单。

目前，伟浩公司的外贸
客户已超过 2 万家。前不
久，一家东南亚客户登录采
购平台，在智能报价系统
中，输入产品规格、材质、
数量等数据，订单报价马上
弹出来。在认可价格后，这
家客户即刻下单。

几分钟后，在物流跟踪
系统中，就产生了这家客户
的订单数据。同时随着订单
不断地推进，相关数据实时
采集上传，客户可以随时在
线看到自己订单的进度，生
产时间、产品下线、检验、
装船……

引领优势制造企业
一同出海

一站式采购平台推动伟
浩公司业绩快速增长，去年
销售额近7亿元。

目前，平台已走出沧
州，吸引了全国超过 300家
供应商入驻。此时，张小伟
有了新的想法——建立沧州
优势产品集采中心，引领沧
州优势制造企业一同出海。

“随着国内制造企业转
型升级，越来越多的沧州企
业选择出海，但由于信息不
对称，企业常常遇到很多困
难，大家急需平台企业引
领。”张小伟分析说。

“经过多年外贸实践，
我们的企业定位更加清晰，
就是要做国内领先的产品出
口平台。”

张小伟表示，在出口业
务中，伟浩公司具有渠道优
势。公司的线上管件产品一
站式采购平台，积累了2万
多家国外客户，对外贸客户
需求反应敏锐，积累的数据
可供入驻供应商参考。随着
集采中心运营，平台溢出效
应将逐渐显现，优势也更加
明显。

此外，建立沧州优势产
品集采中心，专注服务沧州
市优势制造企业“走出去”，
伟浩公司业务将更加聚焦，
能为外商和众多沧州企业提
供准确供求服务，助力产业
转型升级。

“目前，集采中心已进
入设计阶段，不久将会与大
家见面。”张小伟信心满满。

大模型研发时尚新品

除了交通领域，大模型在制造业
中也开始大显身手，助力企业转型升
级。

前不久，两辆“良品铺子”的货
车驶入沧州美枣王食品有限公司厂
区，同时来自杭州两家知名电商的货
车也相继驶入厂区。络绎不绝的订
单，让美枣王公司总经理王云飞体验
到前所未有的“甜蜜烦恼”。

“我们将生成式大模型技术应用
于产品研发，陆续推出了奶香枣、
奶香双梅、抱抱果等多款新产品，
一推向市场就深受消费者欢迎。美
枣王直接对接良品铺子等国内知名
零售企业后，辛巴、小杨哥等头部
网红也上门寻求合作，目前工厂满
负荷运转仍然不能满足客户需求，

正在筹划建设第五工厂。”王云飞
说。

近年来，美枣王公司将大模型作
为一种工具应用于产品研发中，通过
对消费者一定周期内的消费数据进行
筛选，再使用数字化食品研发生成式
大模型，通过数据图谱、知识图谱、
前端数据等要素匹配，每年推出
1000多款新产品配方。新产品经过
制样对比，再选出成熟产品推向市
场，一些时尚畅销款轻松吸引来全国
各地的客户。

“我们早期研发的产品奶香枣，
就是筛选出奶油的奶香口味与红枣的
甜香口味，再借鉴大模型中其他产品
的制造工艺后开发出的新产品，一经
推向市场，前期就销售了 3000多万

元，目前依然畅销。”王云飞介绍说。
奶香双梅是公司近期开发的一款

产品。黑龙江蔓越莓爆火后，他们通
过大模型，根据蔓越莓的口味特点，
借鉴一些成熟产品的工艺，以蔓越莓
与蓝莓为主料，搭配奶香味，制成了
奶香双梅，市场反馈也很棒。目前，
产品覆盖电商渠道，并已进入第三生
产周期。

“将大模型用于产品研发，新产
品研发成功率较高，对研发技术的要
求却相对较低，对工厂来说非常实
用。大模型对数据的筛选生成新产品
配方，对研发人员要求低，时间、资
金投入也相对较少，还能突破研发灵
感匮乏的瓶颈，因此非常适合中小企
业使用。”王云飞笑着说。

谈钱谈钱，，是对人才最好的尊重是对人才最好的尊重

对于公司而言，损失了人才再重新
招聘将是更大的损失，还不如一开始就
把员工的工资开高一点儿。谈钱，是对
人才最好的尊重。

——奈飞联席CEO 泰德·萨兰多斯

优秀的人才和普通人一样，都需要
被看见、被肯定、被鼓励，给予人才充
分的人际关爱，将满足人才对于良好人
际关系的需求。

——阿那亚创始人 马 寅

对于企业而言，稀缺的是人才。
那怎么识别人才？除了要辩证地看他
过往成绩，更要关注这几个核心的底
层素质——理性、逻辑、修养、企图
心、定力。

——广济堂CEO 罗怡文

决定一个人能走多远的是定力，它
跟聪明没有太大关系。特别聪明的人，
总是计算投入和产出比，一旦发现效率
很低，他立马就撤了。

——极兔快递创始人 李 杰

个人观点仅供参考

连锁经营最重要的是做好减法连锁经营最重要的是做好减法

连锁会员店的成功，最重要的是减
法思维，是先做产品和消费人群的减
法，让业务更聚焦，然后围绕聚焦做品
质与体验的加法，少即是多。

——沃尔玛中国CEO 朱晓静

消费者并非不愿意在线下消费，相
反他们对良好的体验、优质的产品有着
非比寻常的热情，再加上由衷微笑的工
作人员，线下店铺自然孕育出卓越的口
碑。

——淘宝原总裁 孙彤宇

好商品、好服务共同营造出的满足
细分人群的购物体验，是线上无法比拟
的优势。在个性化消费需求爆发时代，
放弃加法，放弃平台，学会减法思维，
关注个性化消费是大势所趋，更是线下
店铺的优势所在。

——字节跳动创始人 张一鸣

战略决定企业的发展方向战略决定企业的发展方向

企业持续成功=战略方向×组织能
力。战略方向即选择做什么、不做什
么，组织能力是能够让你的目标能够具
体落地，两者相乘得出的是几何效应。

——同程商旅CEO 黄 亮

企业发展就如一条大河，战略决定
河的流向，技术决定河的流量，文化与
制度则是河的两岸堤坝。

——阳光电源CEO 曹仁贤

战略增长曲线的核心要素，首先是
找到未来能快速增长的业务赛道；其次
是第一、第二、第三增长曲线相互之间
深化促进；第三也是最重要的，是能不
能做成这个品类里的开创性产品，为用
户创造更大价值。这样才能推动企业迅
速扩张，成就行业领军地位。

——赛迪研究院中小企业所所长
龙 飞

数实融合是让数智科技数实融合是让数智科技
深度地与实体经济融合深度地与实体经济融合

数实融合是让数智科技深度地与实
体经济融合，能够作出更大的创新。从
前数字科技是通过在线化、数字化、智
能化赋能企业，把某些东西做得更好。
到了数实融合的阶段，数智科技将深入
到经济的全链条运行当中。

——超威半导体CEO 苏姿丰

传统制造业一个主要痛点是不能根
据市场需求灵活生产。目前，大型企业
对于数字化转型正积极打造平台，连接
上下游企业，形成综合客户和供应商信
息的枢纽。

——国务院发展研究中心研究员
魏际刚

在万物智联、平台经济、生态重构
的大趋势下，中小企业的数字化转型不
仅是技术改进，更重要的是在数字生态
中寻找生存发展空间。

——长虹美菱智能制造所所长 胡
明勇

美枣王公司致力生产时尚休闲食品美枣王公司致力生产时尚休闲食品 资料片资料片


