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技术融合形成新的生产解决方案

近日，孟村圣雄管件有限公司迎
来了多家国外企业的客人，但与以往
不同的是，此次验厂外商代表不用再
亲自实地去走一遍，而是坐在办公室
内通过3DAR技术就全面考察了公司
的生产、管理等各个环节，并顺利下
达订单。

“我们通过 3DAR技术搭建起了
企业全景展示平台，国内外客户其实
无需到厂，就能随时随地通过网络全
面考察我们的生产和管理，整个操作
过程方便、快捷，为双方节约了宝贵
的时间成本。”公司总经理刁荣华一
面打开展示平台一面告诉记者。

几年前，受疫情影响，众多客户
不方便到圣雄验厂，为此公司在
2022年利用AR全景技术和 3D增强
技术搭建起3DAR全景展示平台，方
便国内外客户远程考察验厂。

经过两年多运行，通过3DAR技
术验厂得到了国内外客户普遍认可，
公司目前正在筹划将相关技术应用到
生产管理的其他环节中。

此外，圣雄公司还尝试将AR与
VR技术相融合，将生产车间的实际
设备与 3D 数字可视化数据看板合
并，形成新的生产解决方案，通过
利用AR工业应用技术来改善和增强

生产过程的各个方面，包括制造、
维护、维修等环节；通过VR技术实
现现场服务、客户支持与培训等能
力提升。AR与 VR技术工业应用是
一种全新的交互式体验，通过将三
维的数据看板跟现实的用户设备等
进行集成交互，实现使用者用智能
手机或者平板电脑就可实时查看集
成内容。
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打开产品创意阀门打开产品创意阀门
本报记者 吴 梦
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“““VR+ARVR+ARVR+AR”””
人们拥有了人们拥有了人们拥有了“““第三只眼第三只眼第三只眼”””

本报记者 吴 梦

VR（虚拟现实）技术，是创建一个完全虚拟的环境，用户通过佩戴VR头盔或眼镜，完全进入一个虚拟的世界，感
觉就像身临其境一般。AR（增强现实）技术，是将虚拟信息叠加到现实世界中，通过计算机图形学技术，将数字信息
与现实环境结合，增强用户对现实世界的感知。

如今，沧州越来越多的企业开始将这两种技术融入到大家的生活、工作场景中，不断提升人们生活质量和企业生产
效率。

VR体验站增强群众反诈意识

11月5日傍晚，华灯初上，在东
光县元曲公园警务站前，聚拢了很多
好奇的群众。

原来，他们都是被警务站前的一
个“柜子”所吸引。这个“柜子”正
是东光县公安局建成的全市首个反诈
VR体验站。

排了半天队，终于轮到居民张先
生体验。只见张先生按照提示点击屏
幕，选择一宗真实发生的诈骗案例，
在观看相关反诈防骗宣传视频后，他
戴上VR眼镜，真实体验了一次“被
骗”过程。

“不看不知道，骗子太坏了，如

果这件事发生在我身上，还真没准
上当……”体验完毕后，张先生摘
下眼镜，发现自己已经吓出一身冷
汗，立刻和身边的群众分享了自己的
感受。

东光县公安局相关负责人介绍，
近年来，针对电信网络诈骗案件易发
多发的现状，为警示群众，提升反诈
骗宣传力度，局里专门打造了全市首
个反诈VR体验站，以此助力反诈宣传
工作，提升辖区群众的防诈骗意识。

反诈VR体验站是通过新型虚拟
现实技术，将真实的诈骗案例数字
化，体验者不仅可以通过图文、动

画、情景剧等形式了解诈骗过程，还
能通过佩戴专业的VR设备进入虚拟
世界，以第一视角沉浸式体验“骗
局”。反诈VR体验站操作界面简单
便捷，一看就会。体验过程中，体验
者注意力高度集中，如同身临其境。
同时，反诈VR体验站还融入了受骗
应急处置功能，能进一步增强体验者
遭遇诈骗时的处置能力。

另外，反诈VR体验站还具备AI交
互功能，体验者可以通过AI交互界面
与AI虚拟的“骗子”发短信，了解自
己一步步掉进骗子陷阱的过程，从而更
加清晰直观地看懂骗局的“底细”。

地处沧县的沧州美枣王
食品有限公司，在总经理王
云飞的带领下率先引入大模
型，推出多个全生命周期销
售额超过 5000万元的时尚
产品，引来国内众多零售企
业抛出橄榄枝。

时尚新品让企业订
单“长红”

虽然 2024中国（沧县）
红枣及干坚果休闲食品博
览会已过去一段时间了，
但沧州美枣王食品有限公
司的众多时尚产品仍不断
吸引着各路订单纷至沓来。
能有如此战绩，公司总经理
王云飞表示，公司采用的产
品研发大模型——“食谱引
擎”功不可没。

“‘食谱引擎’最核心
的功能是产品创意生成。”
王云飞介绍说。

美枣王公司研发人员收
集线上实时的销售数据和反
馈强烈的关键词，如口味、
原 料 等 ， 并 将 这 些 数 据

“喂”给“食谱引擎”。引擎
则通过整合数据资源并加以
训练，找到市场最新需求，
并迅速转变为产品创意。

“目前，‘食谱引擎’每
天可以生成海量的创意，我
们再人工筛选出有价值的创
意并进行打样，通过模拟核
心渠道，建立快速试销机制
来低成本地验证每一个创意
是否行得通、卖得好。最后
我们再决策是否要量产。”
王云飞说。

在这个过程中，每天生
成的创意分为产品名称、产
品效果图、配料卖点、适用
人群、口味特征等，其中最
重要的是产品效果图，它可
以直观地展现创意最终的样
子，极大减轻了企业的研发
压力。

“除了被动生成，‘食谱
引擎’还能主动生成。输入
我们想要的产品，比如把

‘金丝小枣和枸杞，再加上
折耳根，做成小蛋糕’，这
句话输入进去，同时再额外
勾选一些功效，如消费场景
以及低糖低卡等特点，‘食
谱引擎’就会生成整个产品
创意。”

智能销售打造直播
矩阵

大模型应用于研发新产
品，推动红枣产业转型升
级，但使用之初，也让王云
飞体验过失败的苦涩。

3年前，在国外工作的
王云飞回到美枣王公司，开
始推进企业转型升级。

“我进入公司后，从结
果出发，发现公司还有很多
需要改进的地方，但由于企
业资源有限，只能将有限资
源向风险小、回报快的环节
倾斜。经过多方对比，我们
引入了大模型技术，同时将
刚组建不久的电商部门作为
试水端。”王云飞说。

初期，王云飞将智能销

售作为主打方向，为此公司
与上海等地高校合作，借助
相关大模型，推出了数字人
主播。经过统计，直播间内
一位数字人，一天能销售 1
万多元产品。

“数字人主播，就是利
用生成式大模型，在直播间
模拟出一位数字人代替真正
的主播进行 24 小时销售。
依托数字人主播，我们还推
出了直播矩阵。”

正当王云飞准备扩大销
售规模时，数字人主播的缺
陷也开始逐渐暴露：那就是
不能胜任多品类多产品销
售。数字人主播只能用于单
一产品销售，直播环境单
一，容易造成消费者视觉疲
劳，不利于较长时间直播销
售。因此，数字人电商项目
运营一段时间后，王云飞将
主要资源倾斜到研发环节
中。

完善模型助力产业
升级

通过大模型在研发环节
的不断应用，美枣王公司的
管理团队对相关技术的理
解、运用日渐成熟，“我们
对‘食谱引擎’和以‘食谱
引擎’为核心整理出的一套
研发流程有很高的期望。未
来，通过进一步研发，‘食
谱引擎’将把我们所有的客
户加入进去，把所有的销售
数据同步在引擎上进行反
馈，取代人工的训练。”王
云飞对“食谱引擎”充满信
心。

“食谱引擎”作为一个
枢纽，背靠样品制作工坊，
可链接无数的工厂。也就是
说，不只是美枣王一家工
厂，甚至不只是红枣行业的
工厂，包括各式各样的肉制
品乃至饮品类的生产方都可
链接，“食谱引擎”向下则
可链接品牌和渠道。大家都
可使用这个工具生成自己行
业所需要的产品创意和对应
的样品，实现行业共生发
展。

未来，消费者在各个渠
道看到的新产品，从创意阶
段就是人工智能做的，整个
过程的驱动力已经由人工悄
然转向了人工智能。

此外，大模型使用还可
拓展到生产管理、财务管
理、产品品控等多个领域。

“红枣加工是劳动密集
型产业，面对日益增长的
产品销量，单单依靠延长
生产时间，已经不能满足
市场需要，因此我们开始
筹划大模型多层次应用，
打造数字工厂，通过在新
工厂、新工艺中不断使用
人工智能技术，探索柔性
生产，以不断提高的生产
效率来满足市场大批量和
多批次需求。”王云飞介绍
企业新战略。

AR技术助力石化企业安全拆解

前不久，随着最后一根原油输送
管道被智能机械拆除，地处沧州市高
新技术开发区的海江集团利用AR技
术成功安全拆解了西安一处石化企
业，再次引发了人们对AR技术实际
应用的关注。

“我们入场后，使用了业内领先
的AR增强技术传递真实场景及全景
视频，在公司总部的控制室内，工作
人员利用 5G技术，可以对石化企业
拆除现场进行可视化、全景化观察，
指挥拆除机器人完成拆除工作，并将
对周边环境影响降到了最低。目前，
AR技术已开始广泛应用于集团的工
业设施拆除项目中。”集团董事会主
席刘海江介绍说。

AR技术使生产车间的工作人员
能够有效地对生产设备和产量进行管
控，创建了一个增强现实的交互式环

境，将可视化数据集成在现实车间的
实时场景上，对设备进行分析和数量
统计，针对需要解决的问题或需要完
成的任务提供远程指导，从而大大节
省时间成本。

大家熟知的北京冬奥会国家冰雪
运动训练科研基地得以如期竣工，
AR技术功不可没。

“我们在北京冬奥会国家冰雪运
动训练科研基地建设中运用 AR 技
术，使场馆建设提前一个月完工，为
运动员赢得了宝贵的备战时间。”刘
海江回忆起当时的情景。

当初，北京市政府要求2个月时
间完成中国中车集团下属一片废旧厂
区拆除工作，为国家冰雪运动训练科
研基地提供建设用地。但由于厂区属
于老旧工业区，很多区域道路过窄，
大型机械无法进场；加之年代久远，

厂房和设备严重老化，建设方还要求
保留厂房立柱，以备将来建设时还能
再利用。

面对时间紧、任务重的紧迫现
实，海江集团决定试水 AR 技术拆
除。

在工业场地拆解中，施工团队依
托 5G通信技术大带宽、低延时、高
可靠、低功耗的特性，利用AR增强
技术传递真实场景及全景视频，攻克
了液压剪自动控制、电液转换、姿态
传感三大技术难关，实现了远程无人
精准控制。

同时，研发团队还采用了人工
智能设施升级改造监控系统，利用
视频的实时分析和可视化能力，施
工人员在控制中心就精确掌握了设
备的运行情况，实现了现场无人作
业。

企业任何能力的提高企业任何能力的提高
都是组织能力的变现都是组织能力的变现

不管是研发能力、供应链能力，还
是品牌能力，最终都是组织能力的变
现，有了这个意识之后，管理者就要去
培养组织能力。培养组织能力的方法有
两个：第一靠学习，第二靠人才。

——信义玻璃董事局主席 李贤义

一家企业要想有未来，一定要有文
化自信。企业的未来一定是组织里面有
优秀的年轻人源源不断补充进来，这就
需要企业拥有较强的组织能力，让年轻
人干事、锻炼、成长。

——西贝集团董事长 贾国龙

做企业从根本上看是做人的工作，
是做人心的工作，其实这就是企业文
化。文化定江山，企业要想成功，一定
要有文化自信。

——阿里研究院副院长 安筱鹏

个人观点仅供参考

经营做得好经营做得好
企业才有光明的未来企业才有光明的未来

当 一 个 企 业 停 止 增 长 时 ， 唯 有
“经营”，以经营内容为导向的改变，
才是企业正确的突围之道。所以“多
谈经营，少谈管理”，对一个成长型企
业，无论在增长上行期、还是增长停
滞期、下行期，都是应该坚守的“基
本常识”。

——IBM全球企业咨询原高级合伙
人 李志宏

管理是正确地做事，经营是做正确
的事，管理是提高效率，经营是提高效
益。再好的管理都只是战术，而经营才
事关战略。

——上市企业协会会长 宋志平

管理的边际效用是递减的，你不可
能通过管理无限制地降本增效，而经营
的边际效用却是递增的，经营得越好，
你赚得钱就越多。

——百丽国际CEO 盛百椒

有效的经营者有五大具体任务，一
是正确选择，二是有效创新，三是资源
整合，四是创造价值，五是共享机制，
这五大任务是企业成功的重要基石。

——徐福记总裁 刘兴罡

管理通常指的是对企业内部资源的
组织、协调和控制，确保日常运作的效
率和效果。管理做得好，虽然可以提高
效率，却不能决定企业的发展方向，而
经营则不同，经营更侧重于企业的长远
发展，包括制定战略目标、市场定位、
资源配置等。经营做得好，企业才有光
明的未来。

——和弘咨询总经理 文志宏

战略布局要战略布局要
““吃着碗里吃着碗里，，看着锅里看着锅里””

战略是经营的工具。重塑增长，本
质是企业关于增长战略的一场反思和重
构，更是一场艰苦卓绝的经营实践。

——麻辣王子董事长 张玉东

战略规划就是大致方向和节奏，不
是严格的计划、预算和节奏，要把什么
东西都算好、计划好，这不现实。战略
规划最终是做出来的，不是算出来的。

——中国中化原董事长 宁高宁

重视战略规划，也不能忽视执行和
达成。殊不知战略是“目标、问题和路
径”三位一体的综合呈现，缺少哪一
环，战略规划最终都不成立。

——传音控股CEO 竺兆江

战略对企业的重要性不言而喻，战
略赢则企业大赢，战略输则企业大输。
一个明确、有效的战略可以帮助企业在
竞争激烈的市场中找到自己的定位，实
现长期稳定的发展。

——古茗联合创始人 戚 侠

为了保持可持续的增长，企业就要
战略性地布局第二业务曲线和第三业务
曲线，以确保企业“吃着碗里的、看着
锅里的、想着田里的，永远都能吃
饱”。这在战略布局上，称之为企业增
长的“三波业务战略布局”。

——虎邦辣酱董事长 陆文金

王云飞在博览会现场演讲 吴 梦 摄

ARAR技术赋能石化工厂实现无人远程拆解技术赋能石化工厂实现无人远程拆解（（资料片资料片））


